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SYMBOLS 


The following standard symbols are used in Sta- 
tistics Canada publications: 


. figures not available. 

. figures not appropriate or not applicable. 
— nil or zero. 

- amount too small to be expressed. 


P preliminary figures. 


a] 


revised figures. 


oO 


estimated figures. 


x confidential to meet secrecy requirements of 
the Statistics Act. ; 
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- nombres infimes. 
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‘nombres provisoires. 
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nombres estimatifs. 


far) 
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PREFACE 


Statistics Canada has recently launched a cultural 
statistics programme, which includes information on 
the following 14 projects: 


book publishing 

book distribution 
newspapers and magazines 
film 

radio and television 
performing arts 

the recording industry 
libraries 

museums and galleries 
other cultural facilities 
artists and performers 
cultural activities of Canadians 
education and the arts 
cultural expenditures, 


Some of these subjects, for example, book pub- 
lishing, performing arts, libraries, museums, and the 
cultural activities of Canadians, have been surveyed for 
several years. Other surveys of this expanded cultural 
programme are in various stages of implementation. 


The overall programme is concerned with the 
portrayal of major aspects of Canadian cultural life. 
The purpose of the programme is to offer a quantita- 
tive analysis of Canadian cultural life, to provide a basis 
for decision-making and to act as a yardstick in measur- 
ing changes. 


To attain these goals, three types of publications, 
will be produced. The first category of publications, 
the service bulletins, will provide results by individual 
subject as soon as the preliminary data of the survey 
become available. Service bulletins generally include 
basic summary data and a brief analysis. Service bulle- 
tins produced in the past included the following: 


81-001 Volume 4, No.3 Book Publishing in Canada, 
1972 and 1973 

81-001 Volume 5, No.2 Book Publishing in Canada, 
1974 

81-001 Volume 4,No.5 Book Publishing, a Cultural 
Analysis, 1972 and 1973 

81-001 Volume 5,No.6 Book Publishing, a Cultural 
Analysis, 1974 

81-001 Volume 5,No.8 Textbook Publishing in Ca- 
nada, 1974 

87-001 Volume 1,No.4 Book Publishing in Canada, 
an Industry Analysis, 1976 


= 


PREFACE 


Statistique Canada a récemment amorcé un pro- 
gramme de statistiques de la culture qui porte sur 14 sujets, 
dont voici la liste: 


Védition du livre 

la diffusion du livre 

les journaux et les périodiques 

le film 

la radio et la télévision 

les arts d’interprétation 
Vindustrie du disque 

les bibliothéques 

les musées et les galeries 

les autres établissements culturels 
les créateurs et les artistes 

les activités culturelles des Canadiens 
V’éducation et les arts 

les dépenses au titre de la culture. 


Quelques-uns de ces sujets font déja objet d’en- 
quétes depuis plusieurs années, par exemple, l’édition du 
livre, les arts d’interprétation, les bibliothéques, les musées 
et les activités culturelles des Canadiens. Quant aux autres, 
ils vont donner lieu a des enquétes dont l’état d’avance- 
ment varie. 


Dans son ensemble, le programme veut décrire les 
principaux aspects de la vie culturelle au Canada. Il vise a 
fournir une analyse quantitative de la vie culturelle, a jeter 
des fondements pour la prise de décisions et a mesurer les 
changements. 


Pour ce faire, trois catégories de publications sont 
produites. Les bulletins de service, qui renferment les ré- 
sultats ventilés par sujet, paraissent dés que l’on peut se 
procurer les données provisoires. Ils contiennent en géné- 
ral des données sommaires de base et une bréve analyse. 
Voici la liste des bulletins de service publiés dans le passé: 


81-001 Volume 4, n° 3 Edition du livre au Canada, 1972 
et 1973 
81-001 Volume 5, n° 2 Edition du livre au Canada, 1974 


81-001 Volume 4, n° 5 Edition du livre, une analyse cul- 
turelle, 1972 et LOFTS 

81-001 Volume 5, n° 6 Edition du livre, une analyse cul- 
turelle, 1974 

81-001 Volume 5,n° 8 Edition de manuels scolaires au 
Canada, 1974 

87-001 Volume 1, n° 4 Edition du livre au Canada, une 
analyse de l'industrie, 1976 


In addition, the following service bulletins are ex- 
pected to be ready in the near future: 


87-001 Book Publishing: A Cultural Analysis, 1976 
(fall, 1978) 

87-001 Book Publishing: An Industry Analysis, 1977 
(winter, 1978-79) 

87-001 Book Publishing: A Cultural Analysis, 1977 
(late winter, 1978) 


The second category of information release is the 
annual publication. This report on book publishing be- 
longs to this second category. Generally, publications 
will offer the reader more detailed statistical tables, as 
well as a substantial analysis. Publications released in 
the past included the following: 


87-601 Book Publishing: An Industry Analysis, 1975 
87-602 Book Publishing: A Cultural Analysis, 1975 
87-603 Book Publishing: Textbooks, 1975 


In addition to those listed, the following publica- 
tions will be released as specified: 


87-602 Book Publishing: A Cultural Analysis, 1976 
(late fall, 1978) 

87-603 Book Publishing: Textbooks, 1976 (early win- 
ter, 1978-79) 

87-501 Book Publishing: A Trend Analysis, 1972- 
1976 (early winter, 1978-79) 

87-601 Book Publishing: An Industry Analysis, 1977 
(late spring, 1979) 

87-602 Book Publishing: A Cultural Analysis, 1977 
(summer, 1979) 


The third type of publication will deal with the 
totality of cultural life in Canada. This will be done in 
a single annual volume in which significant interrela- 
tions between cultural’ sectors will be provided, and 
thus the reader will be offered a global perspective of 
Canadian cultural life. It is expected that the first such 
summary volume will be released sometime during 
1978. 


This report presents statistics on the 1976 book 
publishing industry in Canada. An examination is made 
of the Canadian market, including imports. Production 
is examined for both the export and the domestic mar- 
kets. Various characteristics of production, such as 
ownership, language classification of the publisher, 
language of the book output, customer categories of 
sales, province of location, and size of operation are 
analysed and related. Statistical tables are provided to 
encourage the reader to pursue interests in the topic. 


This report was prepared in the Analysis Section, 
Culture Sub-division by R. Campbell, with technical 
assistance provided by J. Boyer. 


Les bulletins de service ci-dessous devraient paraitre 
sous peu: 


87-001 Edition du livre: Une analyse culturelle, 1976 
(automne 1978) 

87-001 Edition du livre: Une analyse de l'industrie, 1977 
(hiver 1978 -79) 

87-001 Edition du livre: Une analyse culturelle, 1977 
(fin de ’hiver 1978) 


Les renseignements sont également présentés sous 
forme de publications annuelles. En général, elles renfer- 
ment des tableaux statistiques plus détaillés et une analyse 
approfondie. Voici la liste des publications parues dans le 
passé: 


87-601 Edition du livre: Une analyse de l'industrie, 1975 
87-602 kdition du livre: Une analyse culturelle, 1975 
87-603 Edition du livre: Le manuel scolaire, 1975 


Les publications ci-dessous seront publiées aux pé- 
riodes indiquées: 


87-602 Edition du livre: Une analyse culturelle, 1976 
(fin de ’automne 1978) 

87-603 Edition du livre: Le manuel scolaire, 1976 (début 
de Vhiver 1978-79) 

87-501 Edition du livre: Analyse des tendances, 1972 - 
1976 (début de Phiver 1978 -79) 

87-601 Edition du livre: Une analyse de l’industrie, 1977 
(fin du printemps 1979) 

87-602 Edition du livre: Une analyse culturelle, 1977 (été 

1979) 


La publication de troisiéme catégorie portera sur 
Pensemble de la vie culturelle au Canada. Les données 
seront groupées dans un seul ouvrage, qui paraitra tous les 
ans et fera ressortir les corrélations importantes entre les 
différents domaines culturels. Ainsi, le lecteur aura une 
vue d’ensemble de la vie culturelle dans notre pays. Le 
premier devrait paraitre en 1978. 


La présente publication renferme des données sur la 
situation de l’édition du livre au Canada, en 1976. Il y est 
question du marché intérieur du livre au Canada, qui com- 
prend les importations, ainsi que de la production destinée 
aux marchés canadien et étrangers. Diverses caractéris- 
tiques de la production y sont analysées et rapprochées: 
forme du controle financier, langue de l’éditeur, langue du 
livre, catégories de clients, province d’exploitation et taille 
de l’entreprise. Des tableaux statistiques ont été insérés 
dans l’espoir d’amener le lecteur 4 continuer a s’intéresser 
au sujet. 


La publication a été rédigée par R. Campbell, Section 
de l’analyse, Sous-division de la culture, grace a l’appui 
technique de J. Boyer. 
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HIGHLIGHTS 


Market Estimates 


The Canadian domestic book market for 1976 was 
estimated at $533.9 million, up 12% from 1975. 
Seventy-eight point six million dollars® (15%) re- 
sulted from the sales of French books, and $455.3¢ 
million from the sales of English and other language 
books. 


Total own book sales, $180.9 million (including 
$35.7 million export sales), showed increases of 
19.8% from 1975; exclusive distribution sales of 
publishers, $130.3¢ million, were up 12.3%; and 


overall publishers’ sales for these two activities, 


$311.2 million, were up 16.6% from 1975. 


Total sales of publishers for the domestic market 
were estimated at $274.5 million. The earnings of 
English publishers were estimated at $239.7 million 
of this amount, French publishers $34.7 million, 
and sales by other language publishers at $0.1 mil- 
lion. 


Survey Results 


One hundred and sixty-seven publishers surveyed 
reported sales of $284.3 million, of which 58% 
($164.9 million) was own book sales. 


The average volume of sales per surveyed publisher 
was $1.7 million in 1976, compared to $1.0 million 
in 1975, and the median sales in 1976 had risen to 
$0.2 million in 1976 from $0.1 million in 1975. 


Eighty-four point five per cent of the surveyed net 
sales come from publishers located in Ontario. 


Canadian controlled publishers accounted for 46% 
of the surveyed sales; foreign controlled publishers, 
mainly English, accounted for the remaining 54%. 


French book sales netted 13% of the reported 
revenue, while English book sales accounted for the 
remaining 87% of net sales. 


For both English and French publishers, 7% of their 
net sales came from sales of books in languages other 
than their main language of sales. 


Own title sales provided greater revenues overall 
than did exclusive distribution sales, but not all 
publishers were involved in exclusive distribution. 


FAITS SAILLANTS 


Estimations 


Les ventes de livres au Canada se sont établies, estime-t- 
on, 4 $533.9 millions en 1976, une augmentation de 
12 % par rapport a 1975. Les ventes de livres de langue 
francaise se sont élevées a $78.6 millions, soit 15 % du 
total, tandis que celles des livres de langue anglaise et 
d’autres langues ont atteint $455.3© millions. 


Les éditeurs ont touché $180.9 millions pour la vente 
de leurs propres titres (une hausse du 19.8 % par rap- 
port a 1975), les exportations comptant pour $35.7 
millions du total, et $130.3° millions pour celle des 
livres qu’ils distribuent en exclusivité, soit une augmen- 
tation de 12.3% par rapport a 1975. En tout, leurs 
ventes ont donc atteint $311.2 millions, affichant une 
hausse de 16.6 % par rapport a 1975. 


Les ventes totales des éditeurs sur le marché canadien 
ont été estimées a $274.5 millions, se répartissant com- 
me suit: $239.7 millions pour les maisons d’édition de 
langue anglaise, $34.7 millions pour les maisons d’édi- 
tion de langue francaise et $0.1 million pour les autres 
maisons d’édition. 


Résultats d’enquéte 


Les 167 éditeurs qui ont fait objet de l’enquéte ont 
déclaré des ventes de $284.3 millions, celles de leurs 
propres titres intervenant dans une proportion de 58 % 
($164.9 millions). 


La moyenne des ventes déclarées par éditeur est passée 
de $1.0 million en 1975 4 $1.7 million en 1976, et la 
médiane, de $0.1 million 4 $0.2 million. 


Les ventes des éditeurs de l’Ontario ont compté pour 
84.5 % des ventes nettes déclarées. 


Les entreprises sous contréle canadien et les entreprises 
sous contréle étranger, surtout de langue anglaise, ont 
réalisé respectivement 46 % et 54 % des ventes déclarées. 


Les ventes nettes de livres de langue anglaise et de livres 
de langue francaise ont représenté respectivement 87 % 
et 13 % des recettes déclarées. 


Les ventes de livres publiés dans d’autres langues que la 
langue de I’éditeur ont figuré pour 7 % des ventes nettes 
des maisons tant de langue francaise que de langue 
anglaise. 


Dans l’ensemble, la vente de propres titres a rapporté 
plus que celle de titres diffusés en exclusivité, mais il 
convient de signaler que les éditeurs ne se livrent pas 
tous a la diffusion exclusive. 


Exports accounted for 13% of the reported sales of 
the surveyed publishers. Most of the Canadian book 
exports were English and destined for the United 
States (81%). 


The 167 responding publishers reported 2,916 new 
titles published and 2,397 titles reprinted in 1976. 


The major customers of publishers were elementary 
and secondary education institutions and retail 
stores. 


Of the grants and financial aid reported by the sur- 
veyed publishers, 50% originated from the federal 
government, 26% from provincial governments, 1% 
from municipal governments and 23% from other 
sources. 


Statistics for exclusive agents for both 1975 and 
1976 are provided for the first time in separate sec- 
tions of this publication. 


Les exportations ont représenté 13% des ventes dé- 
clarées par les éditeurs enquétés. La plupart (81 %) des 
livres exportés sont de langue anglaise et sont destinés 
au marché américain. 


Les 167 éditeurs qui ont fait lobjet de l’enquéte ont 
déclaré avoir édité 2,916 nouveaux titres et réimprimé 
2,397 titres en 1976. 


Les principaux clients des éditeurs sont les établisse- 
ments d’enseignement primaire et secondaire et les 
détaillants. 


Les subventions et l’aide financiére accordées aux 
éditeurs enquétés se sont réparties comme suit entre les 
quatre sources de revenu: administration fédérale, 
50 %; administrations provinciales, 26 %; administra- 
tions municipales, 1 % et autres sources, 23 %. 


Des données inédites recueillies auprés des diffuseurs 
exclusifs pour 1975 et 1976 sont présentées dans des 
sections distinctes de la publication. 


INTRODUCTION 


Statistics Canada carries out an annual survey of 
book publishing in Canada. Data is gathered on pub- 
lishers and exclusive agents by means of mail-back 
questionnaires. The questionnaire designed for publish- 
ers gathers data on the industrial aspects of the firm: 
the control of the firm, its assets and liabilities, its 
revenues and expenditures, its customers, staff size, 
type of activity (publishing and exclusive distribution) 
etc. Most of the data used in this publication is derived 
from this questionnaire. 


In addition to the data on publishers, information 
is gathered relating to the type of book published or 
reprinted by a publisher: its language, commercial cate- 
gory, content, authorship, retail price, etc. While this 
publication presents information on some of these 
variables, the major analyses stemming from this ques- 
tionnaire are found in Catalogue 87 - 602. 


The questionnaire for exclusive agents is very 
similar to that for the publishers, but the exclusive 
agents survey is directed to those firms which do not 
publish. Rather, these firms act as exclusive distribu- 
tors for publishers. This publication contains a separate 
section which presents results of both the 1975 and 
1976 exclusive agents surveys in some detail. Some 
1976 summary results from the exclusive agents sur- 
vey are provided in the introductory discussion of the 
Canadian domestic market. 


In the past, Statistics Canada endeavoured to 
make its publisher survey a comprehensive one. In 
1974, for instance, virtually all publishers (over 1,000) 
were surveyed by Statistics Canada.1 However, the 
prohibitive cost of such a survey, as well as impracti- 
calities inherent in a total population survey, resulted 
in this strategy being discarded in favour of a more 
selective method. Accordingly, the definition of “pub- 
lisher”’ is gradually being narrowed to those publishers 
who published three or more titles within the financial 
year, and whose sales were greater than $20,000.2 
Thus the mailout list has diminished from over 1,000 
publishers in 1972 to the 331 publishers mailed a 
questionnaire for 1975 and 1976. Respondants have 
therefore diminished, as indicated in the following table. 


1 There were some unsurveyed publishers and non-res- 
pondents, but investigations indicated that their overall contri- 
bution to book publishing was negligible. Thus, for market 
estimates for succeeding years, 1974 figures were assumed to 
show comprehensive coverage of all Canadian publishers. 


2 Certain exceptions do occur, as the reader may observe 
from Table 2. The publishers with sales of less than $20,000 
have generally been included either because of their special 
type of publications (books which are considered important in 
their market impact) or because of their growth rates. 


Chaque année, Statistique Canada méne une enquéte 
sur l’édition du livre au Canada. L’opération, qui s’adresse 
aux éditeurs et aux diffuseurs exclusifs, est faite au moyen 
de questionnaires postaux. Le questionnaire destiné aux 
éditeurs vise a recueillir des données sur les aspects indus- 
triels de l’entreprise: controle financier, actif et passif, re- 
cettes et dépenses, clients, taille du personnel, genre d’ac- 
tivité (édition ou diffusion exclusive), etc. La plupart des 
données présentées dans la publication sont tirées de ce 
questionnaire. 


Outre les données sur les éditeurs, Statistique Canada 
recueille des renseignements sur le genre des livres édités 
ou réimprimés, la langue, la catégorie commerciale, le con- 
tenu, l’auteur, le prix de détail, etc. Le présent document 
renferme des données sur certaines de ces variables, mais 
les analyses les plus importantes sur ces sujets se trouvent 
dans la publication n° 87-602 au catalogue. 


Le questionnaire destiné aux diffuseurs exclusifs 
ressemble beaucoup a celui qui est remis aux éditeurs. 
L’enquéte auprés des diffuseurs exclusifs de livres s’adresse 
cependant aux entreprises qui ne font pas d’édition, mais 
qui se consacrent a la diffusion de livres en exclusivité 
pour le compte d’éditeurs. La publication comprend une 
section distincte qui présente de facon assez détaillée les 
résultats des enquétes de 1975 et de 1976. Certaines don- 
nées sommaires recueillies dans le cadre de l’enquéte de 
1976 sont fournies dans analyse du marché intérieur au 
Canada qui est présentée dans l’introduction. 


Dans le passé, Statistique Canada s’est efforcé de 
donner un caractére exhaustif 4 l’enquéte auprés des édi- 
teurs. Ainsi, presque tous les éditeurs (soit plus de 1,000) 
ont fait Pobjet de Penquéte en 19741. Toutefois, comme 
la réalisation d’une telle enquéte entrainait des cotits ex- 
orbitants et soulevait des problémes insolubles, il a fallu 
opter pour une formule plus sélective. Par conséquent, 
Punivers des éditeurs observés a été restreint peu a peu, le 
terme “éditeur” ne désignant plus que les sociétés ou les 
particuliers qui ont réalisé des ventes supérieures a 
$20,0002. La liste d’envoi, sur laquelle plus de 1,000 édi- 
teurs étaient inscrits en 1972, ne comptait plus que 331 
inscriptions en 1975 et 1976. Aussi le nombre de déclarants 
a-t-il diminué, comme le montre le tableau suivant. 


1]] y a des éditeurs qui n’ont pas été pris en compte et 
d’autres qui n’ont pas fait de déclaration, mais les recherches effec- 
tuées nous ont révélé que leur apport al’ édition du livre était né- 
gligeable. C’est pourquoi nous avons supposé, pour les estimations 
du marché des années ultérieures, que le champ d’observation de 
ik enquete était complet en 1974. 

2 Le lecteur constatera, en consultant le tableau 2, qu’il y a 
des exceptions. Les éditeurs dont les ventes sont inférieures a 
$20,000 mais qui ont quand méme été pris en compte, l’ont été en 
raison, soit de la nature de leurs publications (ouvrages jugés im- 
portants vu leur tirage), soit du taux de croissance de leur entreprise. 
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Historical Summary of Respondent Publishers, 1974 to 1976 


Apercu chronologique de la situation des éditeurs déclarants, 1974 a 1976 


1974 | 1975 1976 

Millions Number of Millions Number of Millions Number of 
of publishers of publishers of publishers 
dollars responding dollars responding dollars responding 

Millions Nomore Millions Nombre Millions Nombre 

de d’éditeurs de d’éditeurs de d’éditeurs 
dollars déclarants dollars déclarants dollars déclarants 

ee ee eee 
Salest==Total— Ventese .4...°:).e eee ees 246.1% 4481 256.5% 260° 284.3 167 
Sales of “less than $20,000” category — Ventes de la 
categorie dé jamoins de $20,0000 0.5 =. 3 - 0.7 220 iil 71 0.1 12 
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Moreover, the issue of unsurveyed publishers’ 
sales is resolved with little difficulty. Sales of publishing 
firms which have been eliminated from the survey since 
1974 can be estimated and included in discussions of 
the total market.3 This procedure is necessary, as this 
publication strives not only to disseminate to the 
reader the survey results, but also to offer perspective: 
the survey results as a part of total Canadian sales, and 
total domestic production as a part of the total domes- 
tic book market. Table 1 allows the reader to make the 
first comparisons: survey results compared to total 
sales estimates. The reader should note that the survey 
results total sales were estimated to be 91% of total 
sales by publishers in 1976. Chart 1 portrays the situa- 
tion graphically. 


The Canadian domestic book market involves 
books from two main sources: those produced for the 
domestic market by publishers in Canada, and those 
imported into Canada by publishers, exclusive agents 


3 For example, to obtain a 1976 estimate of total 
domestic sales for the unsurveyed publishers, the following 
steps were followed. First, a common file was established for 
those publishers who reported in both 1974 and 1976. These 
147 publishers showed total domestic sales in 1974 of $189.6 
million, or 86.2% of the total volume of domestic sales reported 
by all publishers surveyed in 1974 (assumed to represent the 
entire population of Canadian publishers). In 1976, these same 
147 publishers reported domestic sales revenues of $234.1 mil- 
lion. Assuming the market share remained stable over this two 
year period and that the same publishers obtained the same 
proportion of total domestic sales in 1976 as in 1974, this 
means that the $234.1 million reported by these publishers in 
1976 was still 86.2% of the total Canadian domestic produc- 
tion. Solving for the missing 13.8% to complete the whole, we 
can speculate that total Canadian domestic sales in 1976 were 
$274.5 million. This same methodology was used to estimate 
total export market sales at $36.7 million. The sum of the 
domestic and export estimates provided an estimate of total 
Canadian sales — $311.2 million. Estimates for the various 
sales breakdowns shown in this publication were derived in a 
ate fashion, as were estimates for exclusive agent’s total 
sales. 


Du reste, il n’est pas difficile d’établir le volume des 
ventes des éditeurs qui n’ont pas été pris en compte a par- 
tir de 1974, car nous pouvons estimer leurs ventes et les 
ajouter au total3. Il est cependant nécessaire de produire 
des estimations, parce que nous nous efforcons non seule- 
ment de présenter au lecteur les résultats d’enquéte, mais 
également de le situer par rapport 4 l’ensemble du marché 
du livre en comparant les résultats d’enquéte aux ventes 
totales des entreprises d’édition canadiennes, et la produc- 
tion canadienne a l’ensemble du marché canadien du livre. 
Le lecteur peut commencer a établir des comparaisons au 
tableau 1: les résultats d’enquéte y sont dissociés des es- 
timations. Fait 4 noter, les ventes totales déclarées par les 
éditeurs enquétés représentaient, estime-t-on, 91% des 
ventes totales des éditeurs en 1976 (graphique 1). 


Le marché intérieur du livre au Canada comprend 
les ouvrages produits par les éditeurs du Canada a l’inten- 
tion des Canadiens et les livres importés par les éditeurs, 
les diffuseurs exclusifs, etc. Les ventes de livres destinés 


3 Voici, 4 titre indicatif, la méthode que nous avons suivie 
pour estimer les ventes totales sur le marché canadien des éditeurs 
qui n’ont pas été pris en compte en 1976. Nous avons d’abord 
constitué un dossier commun pour les éditeurs qui ont fait des dé- 
clarations en 1974 et en 1976. Ces éditeurs (au nombre de 147) 
ont déclaré des ventes totales sur le marché canadien de $189.6 
millions en 1974, ce qui représente 86.2 % des ventes totales sur le 
marché canadien déclarées par les éditeurs retenus pour l’enquéte 
en 1974 (qui étaient censés regrouper tous les éditeurs au Canada). 
En 1976, les 147 éditeurs ont déclaré des ventes de $234.1 millions 
sur le marché canadien. Si leur part du marché n’a pas varié de 
1974 a 1976 et si leurs ventes sont intervenues dans la meme pro- 
portion pendant les deux années observées, les $234.1 millions 
qu’ils ont déclarés en 1976 devraient figurer encore pour 86.2 % 
des ventes totales sur le marché canadien. Considérant que les 
ventes des éditeurs qui n’ont pas été pris en compte représentent 
13.8 % du marché, pouvons donc estimer que les ventes totales sur 
le marché canadien se sont établies 4 $274.5 millions en 1976. 
Nous nous sommes servis de la méme méthode pour estimer 
les exportations totales ($36.7 millions). En additionnant les ventes 
estimatives effectuées au Canada et a l’étranger, nous avons pu 
estimer les ventes totales des éditeurs canadiens ($311.2 millions). 
Nous avons procédé de la méme facon pour estimer les diverses ca- 
tégories de ventes indiquées dans la publication ainsi que les ventes 
totales des diffuseurs exclusifs. 
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and others. Thus, by definition, Canadian sales for ex- 
port markets are necessarily excluded. The following 
table furnishes information on the domestic market. 
The domestic market, $533.9 million, showed an in- 
crease of 12% from 1975. It should be noted that im- 


port sales accounted for 73% of the domestic market in 
1976, 


aux marchés d’exportation sont, par définition, éliminées. 
Le tableau qui suit renferme des données sur le marché in- 
térieur. Les ventes au Canada ont atteint $533.9 millions 
en 1976, une hausse de 12 % par rapport 4 l’année précé- 
dente. I] convient de signaler que les ventes de livres im- 


portés ont représenté 73 % des ventes totales au Canada 
englo76. 


Estimate of the Domestic Market Evaluated at the First Point of Delivery, 1976 


Estimation du marché intérieur au premier point de livraison, 1976 


Sales by type of activity — Ventes selon le genre d’activité 
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1 Statistics Canada, Catalogue 65-007, Imports by Commodities, for December 1976 shows total book imports for 1976 (exclu- 
ding government publications and books produced by the United Nations and the North Atlantic Treaty Organization) valued at $222.1 
million. However, the sales volume of these books in Canada, when one takes into account factors such as customs duties, distribution 
costs, profit mark-up, etc. in addition to the original value at the point of entry, is estimated to be 1.75 times this published value, or 
$388.7 million. This represents an 8.7% increase in imports from 1975. — La publication /mportations par marchandises (n® 65-007 au 
catalogue de Statistique Canada) révéle que les importations totales de livres pour 1976 (mis 4 part les publications des administrations 
publiques et les livres produits par les Nations Unies et l’Organisation du Traité de l’Atlantique Nord) se sont établies 4 $222.1 millions. 
Cependant, si l’on tient compte, outre la valeur initiale du produit au point d’ entrée, de facteurs comme les droits de douane, les frais de 
diffusion et la marge bénéficiaire, le volume des verites au Canada correspond, estime-t-on, a 1.75 fois $222.1 millions, soit $388.7 mil- 
lions, Cela représente une hausse de 8.7 % par rapport a 1975. 

2 The activity groupings exclude sales resulting from exclusive distribution for Canadian publishers. (For the surveyed populations, 
these sales reached $2.3 million for publishers and $3. 9 million for exclusive distributors respectively). This exclusion is necessary because 
these sales are already included in the “own books”’ sales figures by the Canadian publishers producing them, and to include them also 
under distribution would involve double counting. — Ne comprend pas les ventes au titre de la diffusion exclusive pour le compte d’édi- 
teurs canadiens. (Les éditeurs et les diffuseurs exclusifs qui ont fait l’objet de Penquéte ont déclaré 4 ce titre des ventes de $2.3 millions 
et de $3.9 millions respectivement.) Il faut éliminer ces ventes, car elles sont déja prises en compte sous la rubrique “‘propres titres’’. Si 
elles l’étaient une seconde fois, il y aurait double compte. 


A breakdown of these domestic sales estimates 
by language of the firm is provided in the following 
table. 


Le tableau qui suit renferme des données estimatives 
sur les ventes de livres au Canada selon la langue de 
Péditeur. 
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Estimate of the Volume of Domestic Sales at the First Point of Delivery, by Type of Activity, 1976 


Estimation du volume des ventes sur le marché intérieur au premier point de livraison, selon le genre d’activité, 1976 


Sales by type of activity — Ventes selon le genre d’activité 


Language of the firm 


Langue de l’entreprise 


English and other French 
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a 
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Table 1 provides detailed information of both 
survey results and estimates of total sales by publishers 
in 1976. It should be noted that survey results for 
French publishers were significantly understated com- 
pared to total estimated sales, due to. poor response 
from these publishers (only 60% of the total estimated 
sales of French publishers was reported, compared to 
95% for English publishers). Overall, however, total 
sales reported in the survey by the 167 publishers were 
estimated to be 91% of total sales by all publishers in 
1976. Own book sales were up 19.8% from 1975, and 
exclusive distribution sales of publishers showed in- 
creases of 12.3% from 1975. Overall, sales were up 
16.6%.4 


Additional estimates and breakdowns of the sales 
of publishers in Canada are provided pictorially in Chart 
2. These figures relate to total sales reported by the 
167 surveyed publishers and estimated total sales by all 
publishers. Chart 3 also features total sales estimates, 
but portrayed in a different perspective: as they relate 
to the Canadian domestic market. Hence this second 
graphic involves only total estimated domestic produc- 
tion in addition to imports and, by definition, excludes 
all exports. The reader may thus observe total estimated 
domestic purchases, at the first point of delivery, ac- 
cording to type of enterprise and the language of the 
book. 


The following analytical text and tables relate to 
the survey results of the 167 surveyed publishers. A 
separate section on exclusive agents appears at the end 
of the analysis of the publisher’s survey. 


4 These figures are derived by examining the net sales 
of publishers common to the 1975 and 1976 surveys. As these 
common publishers represent a high proportion of total sales, 
trends exhibited by them are assumed to be representative of 
the industry. 


Le tableau 1 renferme des données détaillées sur les 
ventes totales des éditeurs en 1976 (résultats d’enquéte et 
estimations). I] convient de signaler que si les ventes décla- 
rées par les éditeurs de langue francaise sont nettement 
inférieures a leurs ventes estimatives totales, cela tient a 
leur faible taux de réponse (les ventes déclarées des édi- 
teurs de langue francaise représentent seulement 60 % de 
leurs ventes estimatives, contre 95 % chez les éditeurs de 
langue anglaise). Dans l’ensemble, cependant, les ventes 
totales déclarées par les 167 éditeurs représentent, d’aprés 
les estimations, 91 % des ventes de tous les éditeurs en 
1976. Les ventes de propres titres ont grimpé de 19.8 % 
par rapport a 1975, tandis que les ventes de titres diffusés 
en exclusivité ont augmenté de 12.3 %. Globalement, les 
ventes se sont accrues de 16.6 %4. 


Le graphique 2 renferme des estimations supplémen- 
taires sur les ventes des éditeurs au Canada, et les données 
y sont ventilées selon d’autres variables. Les données 
portent sur les ventes totales déclarées par les 167 éditeurs 
qui ont fait objet de l’enquéte et sur les ventes estimatives 
de tous les éditeurs. Le graphique 3 présente aussi des 
données estimatives sur les ventes totales, mais seulement 
sur le marché intérieur. Ce graphique ne fait donc état que 
de la production estimative totale au Canada et des impor- 
tations, les exportations étant exclues par définition. Le 
lecteur obtiendra des données estimatives sur l’ensemble 
des achats de livres au Canada, au premier point de livrai- 
son, selon le genre d’entreprise et la langue du livre. 


Les analyses et les tableaux quisuivent portent sur les 
résultats de ’enquéte auprés des 167 éditeurs sollicités. Une 
section distincte consacrée 4 l’analyse de la situation des 
diffuseurs exclusifs a été insérée a la fin de la publication. 


4 Nous avons obtenu ces résultats en nous fondant sur les 
ventes nettes des éditeurs pris en compte dans les enquétes de 1975 
et de 1976. Comme leurs ventes comptent pour une proportion 
élevée des ventes totales, nous avons supposé que les tendances 
manifestées par ces éditeurs sont représentatives de l’ensemble 
de Vindustrie. 


ANALYSIS OF THE 1976 PUBLISHERS SURVEY 
RESULTSS 


I. General 


The 1976 survey results incorporate responses 
from 167 publishers. One hundred and thirty-five or 
81% of them were corporations. The corporations were 
mainly private profit oriented (101), but also included 
some which were public profit oriented (13), and non- 
profit oriented organizations (21). The remainder of 
the surveyed publishers (32) included sole proprietor- 
ships, partnerships, cooperatives and organizations not 
specified as to type. 


The 167 surveyed publishers showed total sales 
of $284.3 million, of which $164.9 million (58%) re- 
sulted from own book sales. The remaining $119.4 mil- 
lion (42%) of sales resulted from exclusive agent activi- 
ties. 


For the surveyed publishers, the average volume 
of sales was $1.7 million, while the median was $0.2 
million. Table 2 shows the distribution of these publi- 
shers by earnings brackets. 


A small number of large firms was responsible for 
a sizeable volume of the total reported sales. In fact, 
36 firms (representing 22% of the responding publi- 
shers) reported 85% of the total volume of sales 
($241.2 million). Of these 36 firms, only 12 were under 
Canadian financial control. For this same group of 36 
large firms, only two were French publishers. It is evi- 
dent, then, that the majority of the book sales reported 
by the 167 reporting publishers were attributable to 
foreign controlled English publishers (Table 3). 


Of the 167 responding publishers, 91% were lo- 
cated in three provinces: Ontario, Quebec and British 
Columbia. Ontario easily ranked first, with 92 (55%) of 
the 167 publishing houses which served as the report- 
ing base in this survey. Quebec, with 45 publishing 
houses and British Columbia with 15, ranked second 
and third in the reporting number of publishers. In 
consideration of earnings, Ontario ranked first in pub- 
lishers’ sales as 84.5% ($240.2 million) of the surveyed 
revenue originated there, while 13.9% was attributable 
to Quebec firms and 1.0% to firms in British Columbia. 
The remainder (0.6%) accrued to publishers in the re- 
maining provinces (Table 4). 


5 In this and subsequent sections, actual survey results 
formed the basis of the tables and text. No estimates for total 
market appear unless specified. The reader is cautioned again 
that French publishers had a significantly high rate of non-re- 
sponse for the 1976 survey (only 60% of estimated net sales of 
French publishers was reported) and therefore figures pertain- 
ing to French publishers and French books are understated. 


ANALYSE DES RESULTATS DE L’ENQUETE AUPRES 
DES EDITEURS, 19765 


I. Généralités 


Les résultats de l’enquéte de 1976 font état des ré- 
ponses fournies par 167 maisons d’édition. Cent trente- 
cing (81 %) d’entre elles sont des sociétés, les unes a but 
lucratif, privées (101) ou publiques (13), et les autres, sans 
but lucratif (21). Les 32 autres maisons d’édition se com- 
posent d’entreprises individuelles, de sociétés en nom col- 
lectif, de coopératives et d’organisations de nature indéter- 
minée. 


Les 167 éditeurs observés ont déclaré des ventes to- 
tales de $284.3 millions. Les ventes de propres titres ont 
atteint $164.9 millions (58 %), celles de titres diffusés en 
exclusivité, $119.4 millions (42 %). 


Pour univers étudié, la moyenne des ventes s’établit 
a $1.7 million, et la médiane, 4 $0.2 million. Au tableau 2, 
les éditeurs sont répartis selon la tranche de revenus. 


Un petit nombre de grandes entreprises se partagent 
une part appréciable des ventes totales déclarées. De fait, 
36 entreprises (regroupant 22 % de l’univers observé) ont 
déclaré 85 % du volume total des ventes ($241.2 millions). 
Seulement 12 de ces entreprises sont sous contrdle cana- 
dien. De plus, il n’y a que deux entreprises de langue fran- 
caise sur 36. Aussi est-il clair que la plupart des ventes dé- 
clarées reviennent a des maisons d’édition de langue an- 
glaise sous controle étranger (tableau 3). 


Les 167 éditeurs qui ont fait l’objet de l’enquéte 
sont concentrés (91 %) dans trois provinces: l’Ontario, le 
Québec et la Colombie-Britannique. Les éditeurs de |’On- 
tario, qui interviennent dans une proportion de 55 % (92 
maisons d’édition), se classent au premier rang, suivis de 
leurs homologues du Québec (45 maisons d’édition) et de 
la Colombie-Britannique (15 maisons d’édition). Sur le 
chapitre des ventes, ce sont également les éditeurs de |’On- 
tario qui dominent: leurs ventes, qui s’élévent a $240.2 
millions, représentent 84.5 % de l’ensemble des ventes dé- 
clarées. Leurs homologues du Québec et de la Colombie- 
Britannique ont déclaré respectivement 13.9 % et 1.0% 
des ventes totales, tandis que les éditeurs d’autres provin- 
ces se partagent le reste, soit 0.6 % (tableau 4). 


S Dans la présente section et dans les suivantes, les résultats 
d’enquéte proprement dits constituent l’essentiel des tableaux et 
du texte. Il n’y a aucune estimation des ventes totales, sauf indica- 
tion contraire. Rappelons au lecteur que le taux de non-reponse a 
été trés élevé en 1976 chez les éditeurs de langue frangaise (en ef- 
fet, seulement 60 % des ventes nettes estimatives ont éte déclarées) 
et que, par conséquent, les données sur les maisons d’édition et les 
livres de langue francaise sont sous-€valuées. 


While most of the book publishers in Quebec 
were French (38), there were seven English ones. These 
English book publishers in Quebec reported $18.4 mil- 
lion, or 47% of Quebec sales. Conversely, in Ontario 
most publishers were English except for one French 
and one classified ‘other’. Quebec firms showed 
themselves to be the most diversified in terms of lan- 
guage of publication, as they obtained significant pro- 
portions of their revenues (40% to be precise) from 
sales of books in languages other than French. 


II. Sales by Financial Control 


Of the 167 publishers surveyed in 1976, 137 
were Canadian controlled and reported sales of $131.9 
million. On the other hand, the 30 foreign controlled 
firms showed sales of $152.4 million. This indicates 
that these foreign firms, 18% of those surveyed, ac- 
counted for 54% of total reported sales in 1976. Aver- 
age volume of sales per establishment for the foreign 
controlled firms was $5.1 million, or over five times 
higher than the average sales volume of $1.0 million for 
Canadian controlled firms (Table 3). 


Of the 30 foreign controlled firms responding, 
the country of control was the United States for 22 of 
the publishers and the United Kingdom for the remain- 
ing eight. The United States controlled firms reported 
sales of $125.1 million, averaging $5.7 million, and the 
firms with control from the United Kingdom reported 
sales of $27.3 million, averaging $3.4 million. 


Canadian controlled firms showed 72% of their 
sales from own title production, with the remaining 
28% of the revenue resulting from sales on an exclusive 
agent basis. This was in sharp contrast with the finding 
for foreign controlled firms, which indicated only 46% 
of their revenue resulted from own title sales. This im- 
plies a more intensive involvement in exclusive distribu- 
tion sales on the part of the foreign controlled firms. 


While 23% of the reporting English publishers 
was foreign controlled, these foreign controlled firms 
earned 57% of the net sales of the English publishers. 
Only one reporting French publisher was foreign con- 
trolled, but this publisher earned a substantial propor- 
tion of the net sales of French publishers. 


III. Sales by Language of the Publisher® 


Survey results for 1976 showed that in an exa- 
mination of book publishers by language, 76% of the 


6 Publishers were classified by language according to the 
language of books sold which brought in their greatest revenues. 
This definition was used for both the 1975 and 1976 surveys. 
However, for the 1972, 1973 and 1974 surveys, a publisher 
was Classified according to the language of the majority of his 
titles in print. 
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La plupart (38) des éditeurs du Québec sont de lan- 
gue francaise; il y en a sept de langue anglaise. Ceux-ci ont 
déclaré des ventes de $18.4 millions, ce qui représente 
47 % des ventes effectuées au Québec. En Ontario, en re- 
vanche, la quasi-totalité des éditeurs sont de langue an- 
glaise; il y a un éditeur de langue francaise et un éditeur 
d’une autre langue. L’enquéte révéle que les entreprises du 
Québec publient les ouvrages les plus diversifiés sur le plan 
linguistique, car les ventes de livres édités dans des langues 
autres que le francais constituent une part importante 
(40 %) de leurs recettes. 


II. Ventes selon le controle financier 


En 1976, 137 entreprises sur 167 étaient sous con- 
trdle canadien et 30, sous contréle étranger. Les ventes de 
ces deux groupes d’entreprises se sont établies respective- 
ment 4 $131.9 millions et $152.4 millions. Les entreprises 
sous contréle étranger, qui comptent pour 18 % de l’uni- 
vers étudié, ont donc effectué 54 % des ventes totales dé- 
clarées en 1976. Les ventes moyennes des entreprises de 
ce genre se sont chiffrées a $5.1 millions par entreprise, ce 
qui représente plus de cinq fois le volume des ventes 
moyennes ($1.0 million) des entreprises sous controle 
canadien (tableau 3). 


Parmi les 30 entreprises sous controle étranger qui 
ont fait objet de l’enquéte, 22 sont contrdlées aux Etats- 
Unis et huit, au Royaume-Uni. Les entreprises contrdlées 
aux Etats-Unis ont déclaré des ventes de $125.1 millions, 
ce qui représente en moyenne $5.7 millions par entreprise, 
les entreprises contrdlées au Royaume-Uni, des ventes de 
$27.3 millions, soit en moyenne $3.4 millions par entre- 
prise. 


Les entreprises sous contréle canadien ont déclaré 
que les ventes de propres titres avaient contribué pour 
72 % de leurs ventes et celles de titres diffusés en exclusi- 
vité, pour 28%. Or, pour les entreprises sous contrdle 
étranger, les ventes de propres titres ont représenté 46 % 
des ventes totales. Cela signifie que les entreprises de ce 
groupe se consacrent davantage a la diffusion de titres en 
exclusivité. 


Les entreprises de langue anglaise sous contrdle 
étranger ne représentent que 23 % des entreprises de langue 
anglaise observées, mais elles ont déclaré 57 % des ventes 
nettes de ces entreprises. Une seule entreprise de langue 
francaise est contrélée 4 l’étranger, mais elle a absorbé une 
part appréciable des ventes nettes des entreprises de lan- 
gue francaise. 


Ill. Ventes selon la langue de l’éditeur® 


Les résultats de l’enquéte de 1976 révélent que 76 % 
des éditeurs pris en compte sont de langue anglaise, 23 % 


6 Pour déterminer la langue des éditeurs, nous nous sommes 
fondés sur la langue des livres dont les ventes ont rapporté le plus. 
C’est ainsi que nous avons procédé pour les enquétes de 1975 et de 
1976. Pour les enquétes de 1972, 1973 et 1974, la langue de l’édi- 
teur était celle de la plupart des titres inscrits au catalogue. 
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reporting publishers were English, 23% were French 
and 1% were classified as other language. This indicated 
little change from the 1975 survey results of 72%, 25% 
and 3% respectively. 


English publishers surveyed reported $263.0 mil- 
lion in sales. The noteworthy point here is that 57% of 
the sales by English language book publishers were 
made by foreign controlled firms, largely those with 
United States control. French language publishers were 
less predominantly foreign controlled, but sales by the 
single foreign controlled firm were significant. 


While respondent English publishers with net 
sales of $2 million or more formed 27% of the English 
publishers, these firms earned 89% of the net book 
sales of the English publishers. For the French publish- 
ers reporting for this survey, firms with net sales of $2 
million or more were 5% of the respondents, and 
showed 30% of the French publishers net sales. 


IV. Sales by Language of Publication 


For 1976, the survey results show that sales of 
English books resulted in $246.2 million, or 87% of 
total revenues, while sales of French books brought in 
$36.3 million, or 13% of total revenues. Books written 
in other languages accounted for a very small propor- 
tion of the sales (Table 5). 


English publishers reported revenues of $245.5 
million from English book sales. However, they did ob- 
tain considerable revenue ($17.2 million, or 7% of their 
sales) from the sales of French books. Conversely, 
while French publishers reported their greatest revenues 
from the sales of French books ($19.2 million), English 
and other language books contributed $1.4 million (7% 
of their total book sales). 


Foreign controlled firms accounted for 55% of 
the sales of English books and 50% of the sales of 
French books in 1976 (Table 6). This indicated some 
variation from 1975, when the corresponding survey fi- 
gures were 60% and 37%. However, in the sales of 
French books produced by English publishers, foreign 
controlled firms are especially active: they are respon- 
sible for 92% of the total revenues earned. This is in 
keeping with the sales of English books by French 
firms: foreign controlled firms obtained 85% of these 
revenues. Thus, for the most part, English Canadian 
controlled firms do sell mainly English books, while 
English foreign controlled firms tend towards more di- 
versification. This is similar for French publishers. 
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de langue frangaise et 1 %, d’autres langues. En 1975, les 
proportions correspondantes s’établissaient respective- 
ment 4 72 %, 25 % et 3%. Il n’y a donc pas eu beaucoup 
de changements d’une année a l’autre. 


Les éditeurs de langue anglaise ont déclaré des 
ventes de $263.0 millions. Fait a noter, les entreprises 
contrélées a l’étranger, surtout aux Etats-Unis, se sont par- 
tagé 57% de ces ventes. Les entreprises de langue fran- 
¢aise sous contréle étranger sont moins nombreuses (a vrai 
dire, il n’y en a qu’une) mais cette derniére a déclaré une 
part importante des ventes. 


Les éditeurs de langue anglaise dont les ventes nettes 
atteignent $2 millions ou plus interviennent dans une pro- 
portion de 27 %, et leur part des ventes nettes s’établit a 
89 %. Quant aux éditeurs de langue francaise dont les 
ventes nettes s’élévent 4 $2 millions ou plus, ils représen- 
tent 5 % des entreprises visées par l’enquéte, et leur part 
des ventes nettes se chiffre 4 30 %. 


IV. Ventes selon la langue du livre 


Les ventes de livres de langue anglaise ont atteint 
$246.2 millions, soit 87 % des recettes totales, tandis que 
les ventes de livres de langue francaise ont rapporté $36.3 
millions, soit 13 % des recettes totales. Les ventes de livres 
d’autres langues ont compté pour une proportion trés 
faible (tableau 5). 


Les éditeurs de langue anglaise ont déclaré des re- 
cettes de $245.5 millions au titre des ventes de livres de 
langue anglaise. Les ventes de livres de langue francaise 
leur ont néanmoins rapporté beaucoup ($17.2 millions, 
7 % de leurs ventes). Les éditeurs de langue francaise ont 
déclaré des recettes de $19.2 millions au titre des ventes 
de livres de langue francaise et, a l’instar de leurs homo- 
logues de langue anglaise, ils ont obtenu 7 % de leurs re- 
cettes ($1.4 million) au titre des ventes de livres de langue 
anglaise et d’autres langues. 


Les entreprises sous contréle étranger ont réalisé 
55 % des ventes de livres de langue anglaise et 50 % des 
ventes de livres de langue francaise en 1976 (tableau 6). 
Les proportions correspondantes s’établissaient respective- 
ment a 60% et 37 % en 1975. Il y a donc eu variation 
d’une année a l’autre. Les entreprises sous controle étran- 
ger se consacrent trés activement 4 la vente de livres de 
langue francaise produits par des éditeurs de langue an- 
glaise: elles se sont en effet partagé 92 % des recettes tou- 
chées a ce titre. Ces entreprises ont également vendu beau- 
coup de livres de langue anglaise produits par des éditeurs 
de langue francaise (85 % des recettes a ce titre). Donc, les 
entreprises de langue anglaise sous contrdle canadien ven- 
dent surtout des livres de langue anglaise, tandis que les 
entreprises de langue anglaise sous contrdle étranger ont 
tendance a diversifier leurs ventes. La méme situation se 
produit du cété francais. 


While large firms (net sales of $2 million and over) 
are responsible for 44% of the sales of English language 
books, for French books this is not the case; for the 
surveyed publishers, only 19% of the revenue from 
French books came from firms in the over $2 million 
net sales category; smaller firms were thus relatively 
more important in the overall sales of French language 
books. 


V. Sales by Type of Activity 


As was mentioned previously, the surveyed pub- 
lishers reported total sales of $284.3 million, of which 
$119.4 million resulted from sales of books on an ex- 
clusive basis and $164.9 from own book sales. Thus, 
for the surveyed publishers in general, the production 
of own titles resulted in a higher proportion of revenue 
than exclusive agent activities. However, not all the 
publishers surveyed engaged in exclusive agent activi- 
ties. For the 72 firms which involved themselves in 
both activities, sales on an exclusive basis were a more 
lucrative activity than book publishing, providing al- 
most one and a half times the revenues of own title 
production (Table 3). Forty-five per cent of the En- 
glish publishers surveyed indicated that their firms 
were engaged in both publishing and exclusive distribu- 
tion, compared to 38% of the French publishers sur- 
veyed. For the English publishers who engaged in both 
activities, exclusive distribution sales brought in 58% of 
total revenues, only slightly higher than the 54% for 
their French counterparts. 


Although, of those 167 surveyed, more Canadian 
than foreign controlled firms engaged in exclusive dis- 
tribution (45 and 27 respectively), the foreign controll- 
ed firms earned 69% of the revenues from distribution 
while the Canadian firms obtained only 31%. Of those 
72 firms engaged in both publishing and distribution, 
27 were foreign controlled and 45 were Canadian con- 
trolled. For the 27 foreign controlled firms, exclusive 
distribution sales accounted for 62% of their total re- 
venue. For the 45 Canadian controlled publishers, ex- 
clusive distribution sales accounted for 50% of their to- 
tal net sales. 


Of the reported distribution sales by foreign 
firms, 80% resulted from transactions with parent com- 
panies, 19% from transactions with other foreign firms, 
and only 1% from the distribution sales of books for 
Canadian publishers. Canadian controlled firms report- 
ed 2% of their distribution sales resulting from transac- 
tions with parent companies, 93% from transactions 
with other foreign firms, and 5% from the distribution 
sales of books for Canadian publishers (Table 7). 


In general, the proportion of total sales attribu- 
table to exclusive distribution rose dramatically with 
size of the firm. For publishers engaged in publishing 
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Les grandes entreprises (celles dont les ventes nettes 
s’élévent a $2 millions et plus) ont réalisé 44 % des ventes 
de livres de langue anglaise, mais seulement 19 % des ventes 
de livres de langue francaise. Les entreprises de taille 
moins considérable jouent donc, dans l’ensemble, un réle 
plus actif sur le marché du livre de langue francaise. 


V. Ventes selon le genre d’activité 


Comme nous l’avons déja mentionné, les 167 édi- 
teurs qui ont fait l’objet de l’enquéte ont déclaré des ventes 
totales de $284.3 millions, dont $119.4 millions pour la 
vente de livres diffusés en exclusivité et $164.9 millions 
pour celle de leurs propres titres. Ils ont donc, pour la plu- 
part, retiré davantage de la production de leurs propres 
titres que de la diffusion de titres en exclusivité. Toute- 
fois, ils ne se consacrent pas tous 4 cette derniére activité. 
Les données du tableau 3 révélent que les 72 éditeurs qui 
s’y livrent en ont en fait retiré des gains presque 1 1/2 
supérieurs 4 ceux qu’ils ont touchés pour la production de 
leurs propres titres. Du cété anglais, 45 % des éditeurs 
exercent les deux métiers; du cdté frangais, la proportion 
est de 38 %. La diffusion en exclusivité représente 58 % 
des recettes totales des premiers et a peine plus de 54% 
des recettes des seconds. 


Bien que l’on compte plus d’entreprises sous con- 
trole canadien dans la diffusion de livres en exclusivité, les 
entreprises sous contréle étranger ont absorbé 69 % des re- 
cettes a ce titre, ne laissant que 31 % aux autres. Parmi les 
72 entreprises qui exercent les deux activités, 27 sont con- 
trélées a l’étranger et 45 au Canada. Les ventes de livres 
diffusés en exclusivité ont représenté 50 % des recettes to- 
tales des entreprises sous contrdle canadien et 62 % des 
ventes nettes totales des autres entreprises. 


Les ventes au titre de la diffusion déclarées par les 
entreprises sous contréle étranger proviennent 4 80 % de 
transactions avec la société-mére, 4 19 % d’opérations avec 
d’autres entreprises contrélées a l’étranger et a 1 % seule- 
ment d’activités exercées pour le compte d’éditeurs du 
Canada. Pour leur part, les entreprises sous contrdle cana- 
dien ont déclaré que 2 % de leurs ventes au titre de la dif- 
fusion provenaient de transactions avec leur société-mére, 
93 % de transactions avec d’autres entreprises sous con- 
trdle étranger et 5 % de ventes pour le compte d’éditeurs 
du Canada (tableau 7). 


En général, la proportion des ventes de livres diffusés 
en exclusivité s’accroit considérablement 4 mesure que la 
taille de l’entreprise augmente. Ainsi, elles représentent 


and distributing and earning less than $600,000, exclu- 
sive distribution sales accounted for 29% of their total 
revenues. For those earning more than $600,000, ex- 
clusive distribution revenues took on an increased signi- 
ficance, accounting for 58% of their total sales. 


VI. Sales by Domestic and Export Markets 


The 167 surveyed publishers in 1976 reported 
$129.5 million sales of own books domestically and 
$35.4 million from exports. Thus exports accounted 
for 21% of the revenue from own books. However, the 
proportion from exports drops sharply to 13% when 
one considers total sales (own books plus distribution 
sales). This is because most books sold on an exclusive 
basis are destined for the domestic market, not for ex- 
portation. 


Foreign controlled firms, while accounting for 
60% of all domestic sales, had very little to do with the 
exportation of books from Canada. Only 8% of Cana- 
dian export sales was due to foreign controlled firms. 


It must be pointed out also that the reported ex- 
ports were almost entirely the domain of English pub- 
lishers, who were responsible for 98% of the reported 
export sales. As might be expected, Canadian book ex- 
ports went mainly to the United States (81%), France 
(10%) and the United Kingdom (3%). 


VII. Title Output 


Although the presentation of statistics related to 
output characteristics remains the domain of Statistics 
Canada publication (Catalogue 87-602) Book Publish- 
ing, A Cultural Analysis, it is possible to provide some 
introductory statistics available at this stage. 


The surveyed publishers indicated that 2,916 
new titles were published and 2,397 titles reprinted in 
1976. Foreign controlled firms were responsible for 
30% and 34% of these titles respectively (Table 8). 


English publishers published 2,415 titles and re- 
printed 1,972 titles, while French publishers accounted 
for an additional 486 new titles and 422 reprinted 
titles. 


Of the 2,916 reported new titles, 30% (875) were 
involved in co-publication arrangements. Of these co- 
publications only 51, or 6% of the co-publications, ori- 
ginated from the surveyed Canadian firms; most origi- 
nated from publishers located outside Canada. This 
proportion varied with the language group of the pub- 
lisher. For French publishers, 15% of co-publications 
originated from the surveyed Canadian firms, while for 
English publishers only 5% originated from the Cana- 
dian firms. 
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29 % des ventes totales des éditeurs qui se consacrent a 
Védition et a la diffusion et ont un revenu inférieur a 
$600,000, tandis qu’elles comptent pour 58 % des ventes 
totales de ceux dont le revenu est supérieur a ce chiffre. 


VI. Ventes au Canada et exportations 


Les 167 éditeurs qui ont fait l’objet de l’enquéte en 
1976 ont déclaré que les ventes de leurs propres titres 
avaient atteint $129.5 millions au Canada et $35.4 mil- 
lions a l’étranger. La proportion des ventes effectuées a 
Pétranger (21%) tombe toutefois de facon radicale 
(13 %), lorsque l’on prend comme point de comparaison 
les ventes totales (propres titres et titres diffusés en exclu- 
sivité). Cela tient au fait que la plupart des livres vendus 
en exclusivité sont destinés au marché intérieur, et non 
aux pays étrangers. 


Les entreprises sous contréle étranger se sont par- 
tagé 60 % de l’ensemble des ventes effectuées au Canada, 
mais elles ont vendu seulement 8 % des livres exportés. 


Il convient en outre de signaler que les exportations 
ont été déclarées presque exclusivement par les éditeurs de 
langue anglaise (98 %). Comme on pourrait s’y attendre, 
les livres canadiens ont été exportés surtout aux Etats-Unis 
(81 %), en France (10 %) et au Royaume-Uni (3 %). 


VII. Production de titres 


Bien que l’information sur les caractéristiques des 
livres produits soit présentée dans la publication Hdition 
du livre, une analyse culturelle, 1976 (n° 87-602 au cata- 
logue), nous pouvons dés maintenant fournir certaines 
données au lecteur, en guise d’apercu. 


L’enquéte révéle qu’en 1976, il y a eu édition de 
2,916 nouveaux titres et réimpression de 2,397 titres. Les 
entreprises sous contrdle étranger ont publié 30% des 
nouveaux titres et réimprimé 34 % des anciens (tableau 8). 


Les éditeurs de langue anglaise ont publié 2,415 ti- 
tres et en ont réimprimé 1,972, tandis que leurs homo- 
logues de langue francaise en ont édité 486 et réimprimé 
422. 


Parmi les 2,916 nouveaux titres déclarés, 875 (30 %) 
ont été coédités. Seulement 51 d’entre eux (6 %) ont été 
produits par les entreprises canadiennes qui ont fait l’ob- 
jet de l’enquéte, la plupart étant réalisés par des entre- 
prises situées a l’extérieur du Canada. La proportion varie 
selon la langue, passant de 15 % chez les éditeurs de lan- 
gue francaise 4 5 % seulement chez les éditeurs de langue 
anglaise. 


Canadian controlled firms had a lower percentage 
of published titles involved in copublication arrange- 
ments than did foreign controlled firms. The figures are 
28% and 36% respectively. 


VIII. Customers of Publishers 


For the 167 publishers surveyed, the single most 
important customer category was the elementary -secon- 
dary education institutions, which accounted for 
21.5% of publishers’ sales. Retail stores were next 
(20.7%) followed by not specified sales (15.6%) direct 
sales to the public (14.1%), and sales to post-secondary 
institutions (7.8%). These five categories accounted for 
79.6% of the volume of total sales. 


However, the importance of the individual cus- 
tomer categories is substantially different for French 
publishers. This is due to the fact that in Quebec any 
government-sponsored institution (an elementary -secon- 
dary establishment, for example) must purchase its 
books from an accredited bookstore. This increases 
French publisher’s sales to retail stores (43.2%) and 
decreases those to elementary-secondary educational 
institutions (6.0%). Table 10 provides detail on cus- 
tomer categories. 


IX. Grants and Financial Aid Received 


While fewer publishers responded in 1976 than in 
1975, the grants and financial aid reported were sub- 
stantially higher. The 167 surveyed publishers reported 
$2.7 million received in the form of grants and finan- 
cial aid for the 1976 year. Of this total reported aid, 
50% originated from the federal government, 26% from 
provincial governments, 1% from municipal govern- 
ments and 23% from other sources. 


English publishers received 72% of the aid, while 
their French counterparts received 28% (Table 9). For 
English publishers, a significantly higher proportion of 
their aid came from provincial governments (31%) than 
for French publishers (12%). Publishers whose earnings 
were less than $600,000 (64% of those surveyed) re- 
ceived 52% of the grants. Foreign controlled firms ob- 
tained 1% of the total grants and aid reported in 1976 
(less than $0.1 million). 


X. Conclusions 


Some of the more important findings to come 
from the 1976 survey are the following. In 1976 book 
sales by publishers in Canada were estimated to be 
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La proportion des titres coédités est plus faible dans 
les entreprises sous contréle canadien (28 %) que dans les 
entreprises sous controle étranger (36 %). 


VIII. Catégories de clients 


Les 167 éditeurs visés par l’enquéte ont déclaré que 
les établissements d’enseignement élémentaire et secon- 
daire constituaient leurs clients les plus importants 
(21.5 % des ventes). Les détaillants se classent au deux- 
iéme rang (20.7 %), suivis des ventes de nature indétermi- 
née (15.6 %), du grand public (14.1 %) et des établisse- 
ments d’enseignement postsecondaire (7.8 %). Ces cing 
catégories de clients ont été al’origine de 79.6 % des ventes 
totales. 


Chez les éditeurs de langue francaise, la part des 
ventes attribuées 4 chaque catégorie de client est sensible- 
ment différente, car tous les établissements du Québec (les 
établissements d’enseignement élémentaire et secondaire, 
par exemple) qui sont subventionnés par le gouvernement 
sont tenus d’acheter leurs manuels scolaires dans les librai- 
ries accréditées. C’est pourquoi la part des détaillants est 
plus élevée (43.2 %), et celle des établissements d’enseigne- 
ment élémentaire et secondaire, plus faible (6.0%). Le 
tableau 10 renferme des données détaillées sur les catégo- 
ries de clients. 


IX. Subventions et aide financiére 


Moins d’éditeurs ont présenté une déclaration en 
1976 qu’en 1975, mais les subventions et l’aide financiére 
quils ont regues sont beaucoup plus élevées. Les 167 édi- 
teurs observés ont fait état de $2.7 millions sous forme 
de subventions et d’aide financiére pour l’année 1976. 
L’administration fédérale, les administrations provinciales 
et les administrations municipales ont contribué respec- 
tivement pour 50 %, 26 % et 1 % de ce montant, les au- 
tres sources de revenu, pour 23 %. 


Les éditeurs de langue anglaise ont regu 72 % des 
subventions et de l’aide financiére accordées, leurs homo- 
logues de langue francaise, 28 % (tableau 9). L’aide des 
administrations provinciales est beaucoup plus importante 
pour les éditeurs de langue anglaise (31 %) que pour ceux 
de langue francaise (12 %). Les éditeurs dont le revenu est 
inférieur 4 $600,000 (ils représentent 64 % de l’univers 
observé) ont regu 52 % des subventions accordées. Les en- 
treprises sous controle étranger ont recueilli 1 % des sub- 
ventions et de l’aide financiére déclarées en 1976 (moins 
de $0.1 million). 


X. Conclusions 


Voici quelques-uns des points les plus importants 
qui se dégagent de l’enquéte de 1976. On estime les ventes 
de livres des éditeurs au Canada a $274.5¢ millions sur le 


$274.5€ million from domestic sales and $36.7€ mil- 
lion from exportation, for a total of $311.2 million 
from both activities. Of the domestic sales, French 
publishers sales were estimated at $34.7 million, while 
for English publishers the estimate was $239.7 million, 
and other language publishers accounted for the re- 
maining $0.1 million. Ontario was the heart of the pub- 
lishing industry, as 84.5% of reported sales originated 
from publishers in this province. Foreign controlled 
firms reported greater sales overall than did Canadian 
controlled firms, and it was generally the foreign con- 
trolled publishers which were the giants of the industry. 
English publishers were credited with 93% of the total 
sales reported in the survey, and generally showed the 
highest proportions of foreign control. 


While own book sales produced greater revenues 
for the 167 respondent publishers, for those 72 firms 
which did exclusive distribution in addition to publish- 
ing, the distribution sales resulted in the greater reve- 
nues of the two activities. The sales of Canadian pub- 
lishers were mainly to elementary-secondary institu- 
tions and retail stores. 


While the preceeding analysis has aimed at illumi- 
nating the general findings of the book publishing in- 
dustry, it has by no means produced an exhaustive 
analysis. For those readers with specific interests, re- 
quests for additional information may be directed to 
the Analysis Section, Culture Sub-division. 
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marché intérieur et 4 $36.7€ millions sur les marchés 
étrangers; en tout, cela fait $311.2 millions. Sur le marché 
intérieur, les ventes des éditeurs de langue francaise se 
chiffrent, estime-t-on, a $34.7 millions, celles de leurs ho- 
mologues de langue anglaise, 4 $239.7 millions et celles 
des éditeurs d’autres langues, 4 $0.1 million. L’Ontario est 
le coeur de l’industrie de l’édition du livre; en effet, 
84.5 % des ventes déclarées ont été effectuées par les édi- 
teurs de cette province. Dans l’ensemble, les entreprises 
sous contrdle étranger ont déclaré des ventes supérieures a 
celles des entreprises sous contréle canadien; en général, 
elles occupent une place prépondérante au sein de l’indus- 
trie. Les éditeurs de langue anglaise ont réalisé 93 % des 
ventes totales déclarées dans le cadre de l’enquéte et, en 
régle générale, c’est généralement chez eux que 1|’on enre- 
gistre les proportions les plus fortes de controle étranger. 


Si, dans l’ensemble, les ventes de leurs propres titres 
représentent pour les 167 répondants la part la plus im- 
portante de leurs recettes, les 72 éditeurs qui se consa- 
crent, outre l’édition, a la diffusion exclusive ont retiré da- 
vantage de gains de cette derniére activité. Les principaux 
clients des éditeurs du Canada sont les établissements 
d’enseignement élémentaire et secondaire et les détaillants. 


L’analyse que nous avons présentée visait a faire res- 
sortir les caractéristiques de l’industrie de l’édition du livre, 
et non a en cerner tous les aspects. Les lecteurs désireux 
d’obtenir de plus amples renseignements sur des points 
précis peuvent s’adresser a la Section de l’analyse, Sous- 
division de la culture. 
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ANALYSIS OF THE EXCLUSIVE AGENTS 
SURVEY RESULTS, 1976 


As was mentioned in the introduction of this 
publication, a questionnaire is sent out annually to 
exclusive agents in Canada. With information compiled 
from this questionnaire, as well as supplemental data 
on the exclusive distribution activities of publishers, 
one can obtain substantial information on exclusive 
book distribution. In particular, this information pro- 
vides valuable insight into book imports, which account 
for 73% of the Canadian market. 


The Canadian book market as was explained in 
the introduction, consists of books published in Canada 
and imported books. The table on page 11 of the 
introduction shows that own book publishing accounts 
for an estimated $145.2 million, while imports of a 
value of $388.7 million bring the total Canadian market 
at the first point of delivery to $533.9 million. 


Book publishers in 1976 accounted for approxi- 
mately $127.0° million of the imports, on an exclusive 
basis while exclusive agents are estimated to account 
for $75.3€ million of the book imports. The total 
exclusive distribution sales of publishers and exclusive 
agents accounted for 52% of all known book imports. 


In addition to their sales of imports, publishers 
received an estimated $2.3 million in sales distribution 
for Canadian publishers, while exclusive agents derived 
an additional $3.9 million from the same activity. 
However, from the relatively small sales from publishers 
in Canada, it can be seen that imports were the major 
component (95%) of exclusive distributors’ sales. 


In the 1976 survey year, results were obtained 
for 47 exclusive agents. These agents, who reported 
$73.2 million in sales, are considered to be the back- 
bone of total exclusive distribution sales, estimated at 
$75.3 million. The analysis of the survey results should 
therefore be an accurate reflection of the total sales of 
all exclusive agents, including those not surveyed. 


Of the 47 surveyed exclusive agents, 31 were 
categorized as English, 15 were classified French and 
one was classed as “other” (Table 11). Due to reasons 
of confidentiality, the sales reported by this single 
“other” exclusive distributor have been grouped with 
the English agents in all discussions in the remainder of 
this text and the statistical tables. Bearing this is mind, 
one may note that English exclusive agents were 
responsible for $55.1 million (75%) of the total reported 
exclusive distribution sales, while the remaining $18.1 
million came from French exclusive distributors. 


ANALYSE DES RESULTATS DE L’ENQUETE 
AUPRES DES DIFFUSEURS EXCLUSIFS DE 
LIVRES, 1976 


Comme nous I’avons mentionné dans |’introduction, 
Statistique Canada envoie tous les ans un questionnaire 
aux diffuseurs exclusifs. Grace aux données ainsi recueillies 
et aux renseignements supplémentaires fournis par les 
éditeurs au sujet de leurs activités de diffusion exclusive, 
nous pouvons produire des données intéressantes sur la 
diffusion de livres en exclusivité. Ces données nous ren- 
seignent en particulier sur les importations de livres, qui 
représentent 73 % du marché canadien du livre. 


Le marché intérieur du livre au Canada comprend, 
répétons-le, les livres publiés au Canada et les livres 
importés. Le tableau présenté ala page 11 de l’introduction 
montre qu’en 1976, les ventes estimatives de propres titres 
se sont établies a $145.2 millions, et les ventes de livres 
importés, a $388.7 millions. Les ventes de livres au premier 
point de livraison au Canada ont donc totalisé $533.9 mil- 
lions. 


Les importations de livres diffusés en exclusivité par 
les éditeurs et les diffuseurs exclusifs ont, selon les estima- 
tions, atteint respectivement $127.0° millions et $75.3¢ 
millions et représentent 52 % de l’ensemble des importa- 
tions de livres signalées. 


Outre les recettes au titre des ventes de livres 
importés, les éditeurs et les diffuseurs exclusifs ont retiré 
environ $2.3 millions et $3.9 millions respectivement des 
ventes de livres diffusés en exclusivité pour le compte 
d’éditeurs canadiens. Toutefois, comme ces ventes ont été 
relativement faibles, on constatera que les importations 
ont constitué la majeure partie (95 %) des ventes des dif- 
fuseurs exclusifs. 


Quarante-sept diffuseurs exclusifs ont fait objet de 
Penquéte de 1976. Ces entreprises, qui ont déclaré des 
ventes de $73.2 millions, constituent les principaux 
éléments du réseau de diffusion exclusive, dont les ventes 
s’établissent, estime-t-on, 4 $75.3 millions. Les résultats de 
Venquéte reflétent donc la situation de l’ensemble des 
diffuseurs exclusifs, y compris ceux qui n’ont pas été pris 
en compte. 


Parmi les 47 participants, 31 sont de langue anglaise 
et 15 de langue francaise; un diffuseur est d’une autre 
langue (tableau 11). Pour des raisons de confidentialité, 
nous avons regroupé les ventes déclarées par ce dernier 
avec celles des diffuseurs de langue anglaise. Compte tenu 
de ce fait, on notera que les diffuseurs exclusifs de langue 
anglaise ont absorbé $55.1 millions (75%) des ventes 
totales déclarées et leurs homologues de langue frangaise, 
$18.1 millions. 


Examining the sales revenues of individual firms, 
it was noted that the eight largest exclusive agents (i.e., 
net sales of $3.0 million or more) formed only 17% of 
the survey population, yet accounted for 62% of the 
total net sales. The fact of a few large firms accounting 
for the majority of sales is further stressed when one 
discovers that while the overall average exclusive agent 
sales were $1.6 million, the median was $0.6 million. 


Of the 47 surveyed exclusive agents, 20 reported 
having foreign financial control (see Table 12). These 
foreign controlled firms, while fewer in number than the 
27 firms with Canadian control, surpassed them in sales, 
averaging four times the revenue of Canadian controlled 
firms ($2.5 million, compared to $0.8 million for 
Canadian controlled firms). Moreover, foreign con- 
trolled firms showed very few sales of books for 
Canadian publishers, earning almost their entire revenue 
from the sales of imported books (99%). Canadian con- 
trolled firms, on the other hand, showed 15% of their 
revenues from the distribution of books from Canadian 
publishers. There was a sharp contrast in the sales by 
foreign controlled firms for English and French exclu- 
sive agents. While the English group of agents indicated 
that foreign controlled firms (41% of the firms) showed 
82% of sales, this contrasted with the French group of 
exclusive agents, where foreign controlled firms formed 
47% of the firms but registered only 30% of the sales. 


The surveyed exclusive agents indicated that 
most of their revenues ($27.3 million, or 37%) came 
from the sale of tradebooks, with an additional $22.1 
million (30%) from the sale of reference books. These 
two categories of books thus provided 67% of the 
exclusive agents’ total reported net sales (Table 13), 
the percentage being somewhat down from 79% in 
1975. The importance of tradebooks and reference 
books in exclusive distribution sales stands in contrast 
to the importance of textbooks relative to the own 
book sales reported by publishers in the publishers’ 
survey. While textbooks brought in 34% of publishers’ 
own book revenues, textbooks accounted for only 16% 
of the net sales for exclusive agents. This 16% itself was 
an increase, as the 1975 exclusive agent survey results 
indicated only 3% of net sales for exclusive agents 
came from textbooks. One could thus conclude that 
textbooks were generally published in Canada, while 
tradebooks and reference books were mainly imported. 
These two categories of books were frequently sold in 
retail stores and direct to the general public, explaining 
the importance of these two customer categories (Table 
14). However, significant differences were observed in 
French and English distribution patterns. While retail 
stores provided 18.8% of the sales revenues for English 
distributors, for French distributors retail stores were 
even more pre-eminent, providing 44.4% of the revenue 
from French distribution sales. This was due to the 
particular Quebec situation wherein all publicly financed 
institutions (governmental departments, schools, li- 
braries) were obliged to purchase from accredited book 
stores. 
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L’étude des recettes de chacune des entreprises révéele 
que les huit diffuseurs les plus importants (c.-a-d., ceux 
dont les ventes nettes se chiffrent 4 $3.0 millions au moins) 
se sont partagé 62 % des ventes nettes totales, méme s’ils 
ne représentent que 17% de Vunivers observé. Cette 
particularité ressort davantage de l’étude des caracteres de 
la distribution: si la moyenne, pour ensemble des dif- 
fuseurs exclusifs, s’établit 4 $1.6 million, la médiane, elle, 
est égale 4 $0.6 million seulement. 


Sur les 47 entreprises, 20 ont déclaré étre contrdlées 
4 l’étranger (voir tableau 12). Quoique leur nombre soit in- 
férieur, leur chiffre d’affaire est, en moyenne, quatre fois 
supérieur a celui des firmes sous controle canadien ($2.5 
millions contre $0.8 million). En outre, les ventes de livres 
pour le compte d’éditeurs canadiens ont constitue une part 
minime de leurs recettes en regard des ventes de livres im- 
portés (99 %). Par contre, les entreprises sous controle 
canadien ont tiré 15 % de leurs recettes de la diffusion de 
livres pour le compte d’éditeurs canadiens. I] existe un écart 
considérable entre les diffuseurs de langue anglaise sous 
controle étranger et leurs homologues de langue frangaise 
au chapitre des ventes. Les premiers (qui représentent 
41% de leur catégorie) se sont partagé 82 % des ventes, 
tandis que les seconds (47% des entreprises de langue 
francaise) ont absorbé seulement 30 % des ventes. 


Les diffuseurs exclusifs qui ont fait Vobjet de 
lenquéte ont déclaré que les ventes de livres de nature 
générale avaient contribué pour la part la plus importante 
de leurs recettes, soit 37 % ($27.3 millions) et les ventes 
de livres de référence, pour 30 % ($22.1 millions). Ces 
deux catégories d’ouvrages ont donc produit 67% des 
ventes nettes totales déclarées par les diffuseurs (tableau 
13). La proportion correspondante s’etablissait 4 79 % en 
1975. Chez les éditeurs, en revanche, ce sont les ventes de 
manuels scolaires qui sont intervenues dans la proportion 
la plus élevée des ventes de propres titres. Les éditeurs en 
ont en effet tiré 34 % des recettes provenant des ventes de 
leurs propres titres, tandis que pour les diffuseurs exclusifs, 
elles ne forment que 16 % des ventes totales. Cette propor- 
tion, quoique faible, s’est accrue depuis 1975, car elle 
s’établissait alors 4 3%. On peut donc conclure que les 
manuels scolaires sont en général édités au Canada, alors 
que les livres de nature générale et les livres de référence 
proviennent surtout de l’étranger. Ces deux catégories de 
livres sont, dans bien des cas, vendues par des détaillants 
ou vendues directement au public, d’ot limportance de 
ces deux clientéles (tableau 14). Nous avons toutefois 
constaté une différence trés nette entre le cOté anglais et 
le coté frangais 4 ce point de vue. Les ventes aux détaillants 
ont compté rour 18.8% des recettes des diffuseurs de 
langue anglaise, alors qu’elles ont contribué pour une part 
bien plus grande des recettes des diffuseurs de langue 
francaise, soit 44.4 %. Cet écart tient au fait que tous les 
établissements du Québec subventionnés par l’administra- 
tion publique (ministéres, établissements d’enseignement 
et bibliothéques) sont tenus d’acheter leurs livres dans des 
librairies accréditées. 


From the exclusive agent survey results, it was 
possible to obtain a breakdown of sales according to 
the language of the book. Table 15 provides the language 
breakdown by customer category. It is noticeable that 
while the overall proportion of French book sales is 
21%, the proportions vary greatly according to the 
customer category. For example, while 57% of the 
reported sales to “other wholesalers or distributors” 
were from French books, the figure dropped to 0% of 
“mass paperback wholesalers or distributors”, “book 
clubs”, and ‘“‘mail order houses”’. 


While the discussion to this point has categorized 
exclusive agents as either English or French, it is 
necessary to point out that many did show sales of 
books in other languages. Table 16 shows that 1.5% of 
the revenues of English exclusive agents came from the 
sales of French and other language books, while 4.0% 
of the revenues of French exclusive agents came from 
the sales of English books. 
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Les résultats de ’enquéte menée aupreés des diffuseurs 
exclusifs nous permettent de ventiler les ventes selon la 
langue du livre. Au tableau 15, les données sont ventilées 
selon la langue du livre et la catégorie de client. Fait a 
noter, les ventes globales de livres de langue francaise, qui 
comptent pour 21 % des ventes totales, varient beaucoup 
selon la catégorie de client. Ainsi, elles représentent 57 % 
des ventes aux clients de la catégorie “autres grossistes ou 
distributeurs”, contre 0% des ventes des clients des 
catégories “‘grossistes ou distributeurs de livre de poche”, 
“clubs du livre” et “maisons de vente par correspondance”’. 


Jusqu’a maintenant, nous avons classé les diffuseurs 
dans deux catégories linguistiques, les diffuseurs de langue 
francaise et les diffuseurs de langue anglaise. I] importe 
toutefois de signaler que bien des diffuseurs ont déclaré 
des ventes de livres d’autres langues. En effet, les ventes de 
livres de langue frangaise et d’autres langues ont contribué 
pour 1.5 % des recettes des diffuseurs de langue anglaise et 
les ventes de livres de langue anglaise, pour 4.0% des 
recettes des diffuseurs de langue francaise (tableau 16). 
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ANALYSIS OF THE EXCLUSIVE AGENTS 
SURVEY RESULTS, 1975 


This section of the publication contains summary 
data from 1975 survey of exclusive agents. The 1975 
domestic market was estimated at $476.6 million. The 
table below provides details of the Canadian domestic 
book market. 


ANALYSE DES RESULTATS DE L’ENQUETE 
AUPRES DES DIFFUSEURS EXCLUSIFS 
DE LIVRES, 1975 


La présente section renferme des données sommaires 
tirées de l’enquéte auprés des diffuseurs exclusifs de livres 
de 1975. Cette année-la, le marché intérieur du livre au 
Canada s’est chiffré, d’aprés les estimations, 4 $476.6 
millions. Le tableau ci-dessous présente des données dé- 
taillées a ce sujet. 


Estimated Volume of Domestic Sales Evaluated at the First Point of Delivery, 1975 


Estimation du volume des ventes domestiques évalué au premier point de livraison, 1975 


Type of activity — Genre d’activité 
: Imports — Importations 
Domestic 
aceon sales of 
Catégorie own books On an Foss 
x exclusive basis ot 
Ventes ot 
domestiques Diffusion Autres 
de propres livres exclusive 
millions of dollars — millions de dollars 
Publishers — Editeurs .............-.000% W288 107.5 = 230.3 
Exclusive agencies — Agents exclusifs ......... _ 65.1! = 65.1% 
Other distributors — Autres distributeurs ....... = = 181.2t 181.21 
MO tal amet weeoks PR UeeL tcEG) Piel. Lilh. Olsens, cldeths 122.8 172.6% 181.2" 476.6 


As can be seen from this table, sales from exclu- 
sive distribution comprised 49% of the total book im- 
ports for the domestic market. The reader is provided 
with introductory information on the activities of ex- 
clusive agents in Tables 17 and 18. 


In 1975, 62 exclusive agents formed the basis of 
the survey, and reported total sales of $65.1 million. 
Average reported sales were $1.1 million, while the 
median was $0.2 million. Thus it can be seen that total 
sales rested heavily on the large firms. In fact, six ex- 
clusive agents registered 52% of the total reported sales 
volume. 


Of the 62 surveyed exclusive agents, 40 were 
English, 21 were French, and one was classified as 
“other”. English! exclusive agents showed a total sales 
volume of $50.8 million, or 78% of the total reported 
sales, and French exclusive agents were responsible for 
the remaining $14.3 million reported sales. 


1 Here and in following sections, both in the text and in 
the statistical tables, the one exclusive agent classified as 
“other” is grouped with the English exclusive agents, for rea- 
sons of confidentiality. 


Comme nous pouvons le constater, les ventes de 
livres diffusés en exclusivité ont représenté 49% des 
ventes totales de livres importés sur le marché canadien. 
Les tableaux 17 et 18 présentent un apercu des activités 
exercées par les diffuseurs exclusifs. 


En 1975, les 62 diffuseurs exclusifs qui ont fait l’ob- 
jet de l’enquéte ont déclaré des ventes totales de $65.1 
millions. Leurs ventes moyennes se sont établies a $1.1 
million, leurs ventes médianes, a $0.2 million. On voit 
donc que les grandes entreprises ont contribué pour une 
part considérable des ventes totales. De fait, six diffuseurs 
exclusifs ont effectué 52% de l’ensemble des ventes 
déclarées. 


Des 62 diffuseurs de l’univers étudié, 40 sont de 
langue anglaise et 21 de langue francaise; un est classé 
“autre”. Les premiers! ont déclaré des ventes totales de 
$50.8 millions, ce qui représente 78 % de l’ensemble des 
ventes signalées, et les seconds, le reste, 4 savoir $14.3 
millions. 


1 Pour des raisons de confidentialité, nous avons regroupé 
le diffuseur exclusif d’une autre langue avec les diffuseurs de 
langue anglaise dans le texte et les tableaux de la présente section 
et de celles qui suivent. 


Forty-one of the surveyed distributors were under 
Canadian control, and the remaining 21 were foreign 
controlled. While the Canadian controlled firms showed 
average sales of $0.5 million, the foreign controlled 
firms showed average sales of four times this, of 
$2.1 million. Overall, the foreign controlled firms ac- 
counted for 67% of the total reported sales (see Table 
18). It may be noted that certain differences existed 
between English and French firms in the consideration 
of ownership. While 34% of the English firms were un- 
der foreign control, these foreign controlled English 
firms reported 76% of the sales. A different phenome- 
non was found for French firms. Thirty-three per cent 
of French exclusive agents were foreign controlled, but 
these foreign firms produced only 32% of the sales, or 
basically their proportional share of sales. 


From the 1975 survey on publishers, it was found 
that textbooks produced the greatest revenues for pub- 
lishers (44.3% of total publishers sales as reported in 
the survey results of the questionnaire collecting detail 
on titles). However, for exclusive agents it was a dif- 
ferent situation. Tradebooks, closely followed by 
reference books, accounted for 77% of the sales re- 
ported by exclusive agents, while textbooks accounted 
for only 3% of the net sales of exclusive distributors in 
1975. The English and the French exclusive agents sur- 
veyed showed distinct differences in their sales. Refer- 
ence books played a relatively insignificant role in 
French distributor’s sales, compared to their impact on 
English distributor’s sales. On the other hand, the sales 
of “professional and technical’ books were relatively 
more important for French than for English agents 
(Table 19). 


The most important customer categories of ex- 
clusive agents in 1975 were retail stores and sales direct 
to the general public. Retail stores were especially im- 
portant for French exclusive agents, due to the situa- 
tion in Quebec wherein public institutions must pur- 
chase from accredited book stores (Table 20). 


In 1975, 59% of exclusive agents’ sales resulted 
from English books and 20% from French books (21% 
of the sales were not specified according to language). 
Table 21 allows the reader to examine sales by language 
of the book and customer categories. It is important to 
note that French exclusive agents were not responsible 
for the distribution sales of all French books. English 
distributors showed sales of $0.6 million from French 
books, while French exclusive distributors engaged in 
some sales of English books (Table 22). 


The statistical tables following provide summary 
results of the 1976 publishers’ and exclusive agents’ 
surveys, and the 1975 exclusive agents’ survey. Re- 
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On compte 41 entreprises sous controle canadien et 
21 sous contrdle étranger. Les entreprises du premier 
groupe ont déclaré des ventes moyennes de $0.5 million 
et celles du second, des ventes moyennes quatre fois supé- 
rieures ($2.1 millions). Dans ensemble, les entreprises 
sous controle étranger ont contribué pour 67 % des ventes 
totales déclarées (tableau 18). Il convient de signaler cer- 
taines disparités entre les entreprises de langue anglaise et 
les entreprises de langue frangaise au chapitre du controle. 
Du coté anglais, 34% des entreprises sont contrdlées a 
l’étranger, mais celles-ci ont réalisé 76 % des ventes. Par 
contre, du cété francais, les entreprises controlées a |’étran- 
ger, qui comptent pour une proportion légérement infé- 
rieure, soit 33 %, n’ont effectué que 32 % des ventes, le 
pourcentage auquel les autorise leur importance numérique. 


Les résultats de l’enquéte auprés des éditeurs de 1975 
révélent que les ventes de manuels scolaires ont constitué 
la part la plus importante des ventes des éditeurs, soit 
44.3% (d’aprés les données recueillies sur les question- 
naires portant sur les titres individuels). Toutefois, il en va 
autrement pour les diffuseurs exclusifs. Les ventes de ma- 
nuels scolaires ne représentent en effet que 3 % de leurs 
ventes nettes en 1975, tandis que les ventes de livres de 
nature générale, suivies de prés des ventes de livres de réfé- 
rence, absorbent 77 % de leurs recettes. Nous avons cepen- 
dant observé des différences entre les diffuseurs de langue 
anglaise et leurs homologues de langue francaise sur ce 
plan. Les ventes de livres de référence sont intervenues 
dans une proportion négligeable chez les diffuseurs de 
langue francaise, alors qu’elles ont figuré pour une bonne 
part des ventes des diffuseurs de langue anglaise. Par contre, 
les ventes de livres de la catégorie “‘professionnel et tech- 
nique” ont été plus importantes chez les diffuseurs de 
langue francaise (tableau 19). 


En 1975, les détaillants et le grand public ont cons- 
titué les deux catégories de clients les plus importantes 
pour les diffuseurs exclusifs. Les détaillants ont joué un 
role particuliérement important chez les diffuseurs de 
langue francaise (tableau 20), a cause du réglement qui 
régit les établissements subventionnés par le Québec. 


En 1975, les ventes de livres de langue anglaise et de 
livres de langue francaise ont compté respectivement pour 
59% et 20% des ventes des diffuseurs exclusifs. Nous 
n’avons pu déterminer la langue d’édition de 21% des 
livres vendus. Au tableau 21, les ventes sont ventilées 
selon la langue du livre et la catégorie de client. Fait a 
noter, les ventes de livres de langue francaise diffusés en 
exclusivité ne reviennent pas toutes aux diffuseurs de 
langue francaise, car les diffuseurs de langue anglaise ont 
déclaré que les ventes de livres de langue francaise leur 
avaient rapporté $0.6 million. Le méme chassé-croisé s’ob- 
serve dans la vente de livres de langue anglaise (tableau 22). 


Les tableaux statistiques présentés ci-aprés ren- 
ferment des données sommaires tirées des enquétes menées 
en 1976 auprés des éditeurs et des diffuseurs exclusifs et 
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quests for additional information on aspects discussed de Penquéte de 1975 auprés des diffuseurs exclusifs. Les 
in this publication should be addressed to the Analysis lecteurs désireux d’obtenir de plus amples renseignements 
Section, Culture Sub-division, or the local User Advisory sur des éléments traités dans la publication pourront 
Services Division. Addresses and telephone numbers are s’'adresser 4 la Section de l’analyse, Sous-division de la 
provided in the front of this publication. culture ou aux services régionaux de la Division de I’assis- 


tance-utilisateurs. Les adresses et les numéros de téléphone 
sont indiqués au début de la publication. 
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Chart — 1 


The Canadian Book Publishing Situation 
(in millions of dollars) 


La situation du monde de I’édition au Canada 
(en millions de dollars) 


Estimated Value of Own Book Production in Canada, 1976 
Estimation de la production de propres titres au Canada, 1976 


Exports by non-surveyed publishers $0.3° 


Exportations des éditeurs non enquétes $0.3© 


Exports by surveyed publishers $35.4 


$180.9° 


Exportations des éditeurs enquétés $35.4 


Domestic by non-surveyed publishers $15.72 


Marche intérieur des éditeurs non enquétés $15.7° 


Domestic by surveyed publishers $129.5 


Production intérieure des éditeurs enquétés $129.5 


Estimated Value of the Canadian Book Market"), 1976 
Estimation du marché du livre au Canada), 1976 


Imports by exclusive agents $75.3° 


Importations des diffuseurs exclusifs $75.3° 


Other imports $186.4° 
Autres importations $186.4° 


Imports by publishers acting as 

exclusive agents $127.0° 

Importations des editeurs agissant a titre de 
diffuseur exclusif $127.0" 


Domestic production $145.2° 


Production intérieure $145.2° 


(1) At the first point of delivery. — Au premier point de livraison. 


$533.9° 
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Chart — 2 Graphique — 2 
Book Publishing Survey Results and Estimates, 1976 
(in millions of dollars) 


Résultats de l’enquéte sur I’édition du livre et estimations, 1976 
(en millions de dollars) 


Total sales — 1976 — Ventes totales 


Survey results — $284.3 — Résultats d’enquéte 


Sales by controlling interest(1) Estimated total — $311.2 — Estimation du total 
Ventes selon le pays de contrdéle financier(") 
0 25 50 75 100 125 150 74s 200 225 250 275 300 
Canadian | 
Canada 
Foreign 1M 
Etranger 


Sales by type of activity 
Ventes selon le genre d’activité 


Own books 
Propres titres 


Exclusive agency 


Titres diffusés en 
exclusivite 


Sales of books published in each language 
Ventes selon la langue dans laquelle le livre a été publié 


English 
Anglais 


French 
Francais 


Survey results — Resultats d’enquéte 


Other - 
Mitices eRe ST H Estimated unsurveyed portion — Estimation pour les non enquétes 


Undetermined 
Indeterminée 


Sales by publisher’s language(") 
Ventes selon la langue de réditeur(1) 


English 
Anglais 


French 
Francais 


Other 
Autres 


Sales by market 
Ventes selon le marche 


Domestic 
Marche interieur 


Export 
Exportations 


0 25 50 75 100 125 150 175 200 225 250 275 300 


(1) Please consult the section on definitions .— Priére de consulter la section réservée aux definitions des termes utilises. 
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Chart — 3 Graphique — 3 
Estimate of the Domestic Book Market") at the First Point of Delivery, 1976 
(in millions of dollars) 


Estimation du marché intérieur du livre au Canada") au premier point de livraison, 1976 
(en millions de dollars) 


Total domestic sales estimate 


Sales by type of enterprise(2) Estimation des ventes totales sur le marche interieur 
Ventes selon le genre d’entreprise(2) $533.9 


0 50 100 150 200 250 300 350 400 450 500 


PUBLISHERS — EDITEURS 


Own books — Propres titres -— 


Exclusive distribution(3) 
Titres diffusés en exclusivité(3) 


EXCLUSIVE AGENTS — 
DIFFUSEURS EXCLUSIFS 


Seti hakts k sales — Ventes de propres titres 
Exclusive distribution(3) Own book s prop 


Titres diffuses en exclusivite(3) 
Sales of imported books — Ventes de titres importes 


OTHERS(4) — AUTRES(4) - —-—-——-—— 


Sales by language of book 
Ventes selon la langue du livre 


English and other(5) 
Anglais et autres(5) 


French — Frangais 


0 50 100 150 200 250 300 350 400 450 500 


(1) Excludes exports — Ne comprend pas les exportations. 
(2) Please consult the section on definitions. — Priére de consulter la section réservée aux définitions. 


(3) Excluding sales for Canadian publishers, as these have already been counted once in own book sales. — 
Ne comprend pas les ventes effectuées pour les éditeurs du Canada, car elles ont déja été prises en compte 
dans les ventes de propres titres. 


(4) Includes national distributors, wholesalers, jobbers, retail stores, book clubs, mail order houses, libraries, 
etc. — Comprend les distributeurs nationaux, les grossistes, les vendeurs intermédiaires, les détaillants, 
les clubs du livre, les maisons de vente par correspondance, les bibliothéques, etc. 


(5) As it is difficult to separate English from other language imports due to lack of data, they have been 
grouped to minimize error. — Comme il est difficile de dissocier, faute de données, les importations de 
livres d'autres langues des importations de livres de langue anglaise, nous les avons regroupées afin de 
réduire les erreurs. 


DEFINITIONS 


Book — For the purpose of this survey, a book is 
defined as any non-periodical printed publication, bear- 
ing a Canadian imprint. Not included are government 
publications and publications of a passing nature (such 
as schedules), newspapers, magazines and trade journals. 


Controlling interest — A company is said to be 
controlled by an individual, a group of individuals or 
another company if he or they, through voting share 
ownership, have real or potential power to determine 
policies regarding the operation and financing of the 
company. If a Canadian company is controlled by 
another Canadian company which is in turn controlled 
by a non-Canadian company, the country deemed to 
have the controlling interest is the country in which 
the non-Canadian company is located. 


Exclusive distribution — Exclusive distribution is 
defined as the activity of promotion and marketing of 
a publisher’s book by a sole firm authorized to sell 
these titles and to act as a representative of the pub- 
lisher. 


Financial data — All financial data in this pub- 
lication is reported in current dollars. 


Financial year — This publication refers to the 
data as relating to 1976. However, this does not neces- 
sarily represent the calendar year: many publishers 
use alternate 12 month periods for financial reporting. 
For this report, data was termed “1976” if the end of 
the financial year occurred between April 1, 1976 and 
March 31, 1977. 


Language of the book — The language of the 
book is defined as the language in which the book 
was published. 


Language of the publisher — The language of the 
publisher has been determined according to the largest 
sales volume from the sales of books in each language. 


Publish — Is defined as selecting and editing a 
manuscript, entering into a contractual arrangement 
with the author or copyright holder for the production 
of the manuscript in book form, and offering the book 
for sale to the public through one or more channels 
of distribution. A publisher bears the risks associated 
with producing the title; in the case of co-publishing, 
this risk can be shared between two or more publishers. 
In this report, “books published”’ refers to those books 
which have not been published previously. 


DEFINITIONS 


Livre — On entend par livre, dans le cadre de cette 
étude, toute publication imprimée non périodique, reliée 
ou non, et portant le nom d’un éditeur canadien. Sont 
exclus les publications du gouvernement et les publica- 
tion de nature transitoire (par exemple, les horaires), les 
journaux, les revues et les ouvrages destinés a des fins 
commerciales. 


Intéréts majoritaires — Un particulier, un groupe de 
particuliers ou une société contrdlent une autre société 
lorsqu’ils ont, grace a des actions a droit de vote, le pou- 
voir réel ou potentiel de déterminer les politiques d’ex- 
ploitation et de financement de cette derniére. Si une 
entreprise canadienne est contrdlée par une autre société 
canadienne qui, 4 son tour, est contrdlée par une société 
étrangére, le pays ol se trouvent les intéréts majoritaires 
est celui de la société étrangére. 


Diffusion exclusive — Il s’agit de l’activité de pro- 
motion et de commercialisation des titres d’un éditeur par 
une personne ou une entreprise ayant seule l’autorisation 
de vendre ces titres et de représenter l’éditeur. 


Données financiéres — Toutes les données finan- 
ciéres de cette publication sont exprimées en dollars 
courants. 


Année financiére — Dans cette publication, nous 
mentionnons que les données portent sur l’année 1976, 
mais il ne s’agit pas nécessairement de l’année civile: en 
effet, les éditeurs fondent leur comptabilité sur des pério- 
des de 12 mois débutant a diverses dates. Aux fins de ce 
rapport, les données portant sur une année financiére se 
terminant entre le 1€T avril 1976 et le 31 mars 1977 sont 
les données de *‘1976”’. 


Langue du livre — I] s’agit de la langue dans laquelle 
le livre a été publié. 


Langue d’édition — La langue d’édition d’une mai- 
son a été déterminée selon que les livres d’une langue ou 
d’une autre ont rapporté un revenu plus considérable. 


Edition — C’est le fait de sélectionnner et de révi- 
ser un manuscrit, de conclure une entente contractuelle 
avec l’auteur ou le détenteur des droits d’auteur pour 
produire le texte sous forme de livre et de le vendre au 
public par l’intermédiaire d’un ou de plusieurs réseaux de 
distribution. L’éditeur assume les risques liés a la produc- 
tion du livre: dans le cas d’une coédition, le risque peut 
étre partagé entre deux éditeurs ou plus. Aux fins du 
présent rapport, on entend par “‘livres édités” ceux qui 
n’ont jamais été édités auparavant. 
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Publisher — For survey purpose, a Canadian book Editeur — Aux fins de la présente enquéte, on 
publisher is defined as any company located in Canada entend par éditeur canadien toute société établie au 
or any resident of Canada who published or reprinted Canada ou tout particulier résidant au Canada quia édité 
at least one book. The term excludes book distributors, ou réimprimé au moins un livre. Sont exclus les distribu- 
agencies, wholesalers, retailers and printers unless they teurs, les agents, les grossistes, les détaillants et les impri- 
published at least one previously unpublished book or meurs qui n’ont pas publié ou réimprimé au moins un 
reprinted at least one book during the financial year. titre pendant l’année. Cependant, un éditeur peut aussi, 
A publisher may or may not engage in exclusive dis- en plus d’éditer ses propres titres, agir a titre de diffu- 


tribution in addition to publishing. seur exclusif. 


STATISTICAL TABLES 


TABLEAUX STATISTIQUES 


ees4 =. 


TABLE 1. Survey Results and Estimates of the Volume of Net Sales of the Canadian Book Publishing Industry, 1976 
TABLEAU 1. Volume net des ventes de l’industrie de I’édition du livre au Canada, 1976 (résultats d’enquéte et estimations) 


See SS a a 


Language of the publisher and country of controlling interest 
Langue de l’éditeur et le pays de controle financier 
English — Anglais 
+ ————| French!;2 Other? 
Foreign nick ,2 a) Total 
oats iz Total Frangais! Autres 
Etranger 
a millions of dollars — millions de dollars 
Own titles — Propres titres 
Domestic — Ventes au Canada: 
CiinGavocl —IENGINAES Go case ebe soos ounsbuguac 50.3 66.7 117.0 12.4 0.1 PAYS 
Estimate for unsurveyed and non-response — Estimation pour 
les non-enquétés et les non-répondants ............ 4.2 4.4 8.6 7.1 -- iN} 7/ 
Total erence osyeraiey or ane cen ose: eene eanceMenediets Medes t reson 54.5 71.1 125.6 19.5 0.1 145.2 
Export — Exportations: 
SieOml IW sag n ocd da nooonoes 00 405.0 \ 32.8 1.9 34.7 0.7 -- 35.4 
Estimate for unsurveyed and non-response — Estimation pour 
les non-enquétés et les non-répondants ............ 0.2 0.1 0.3 -- -- 0.3 
| | 
Total ra cisuemetenee are, caomeie foie et ot woke ee Ream ons iiterons 33.0 2.0 35.0 0.7 -- ahiof/ 
Total: 
Surveyed Enquetesin) emer) ie nomen ena ear 83.1 68.6 Sy ieee | 0.1 164.9 
Estimate for unsurveyed and non-response — Estimation 
pour les non-enquétés et les non-répondants ........ 4.4 4.5 8.9 Toil -- 16.0 
"Total ioc.) oc: ics Touelte te sitet cule) od clon corel nea sineierconle) te Mssrel(o 87.5 73.1 160.6 20.2 0.1 180.9 
Exclusive distribution — Diffusion exclusive 
Domestic — Ventes au Canada: 
Sing FUMES —oooouboceoaenanoreoboe me 29.5 80.9 110.4 8.1 -- 118.5 
Estimate for unsurveyed and non-response — Estimation pour 
les non-enquétés et les non-répondants ............ 0.1 3.6 307) fel -- 10.8 
AWirib, Sooo Ob Hou oO MOO Go Oa moog 29.6 84.5 114.1 B24 -- 129.3 
| | 
Export — Exportation: | 
SuTVey ed i ENQUCteSy sais lea sehr eet oes emeae roe -- 0.8 0.8 -- 0.1 0.9 
Estimate for unsurveyed and non-response — Estimation pour 
les non-enquétés et les non-répondants ............ 0.1 -- (O), il -- -- 0.1 
Total oy seeres crates siistiocsbiss sitamel ots Vio mol een sis) eure oteu nyt Mene 0.1 0.8 0.9 -- 0.1 1.0 
Total: 
Surveyed — Enquétés™arasrs + = 1 arene enn ements 29.5 81.7 PAZ 8.1 0.1 119.4 
Estimate for unsurveyed and non-response — Estimation 
pour les non-enquétés et les non-répondants ........ 0.2 3.6 3.8 en -- 10.9 
Total atbeuke es oho score) sie ohare elton ka namen i time ncne 29.7 85.3 115.0 1552 0.1 130.3 


See footnote(s) at end of table. — Voir note(s) a la fin du tableau. 
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TABLE 1. Survey Results and Estimates of the Volume of Net Sales of the Canadian Book Publishing Industry, 1976 — Concluded 


TABLEAU 1. Volume net des ventes de l’industrie de l’édition du livre au Canada, 1976 (résultats d’enquéte et estimations) — fin 


Language of the publisher and country of controlling interest 
Langue de l’éditeur et le pays de contréle financier 
English — Anglais 
ae ] 7 French!,2 Other? 
Foreign a = Total 
Canada ae £ Total Frangais!,2 Autres? 
Etranger 
millions of dollars — millions de dollars 
Total 
Domestic — Ventes au Canada: 
UV CY COM ENOUCTCS ce, term wi cateucubise ay cuban igs cuceons 79.8 147.6 227.4 20.5 0.1 248.0 
Estimate for unsurveyed and non-response — Estimation pour 
les non-enquétés et lesnon-répondants ............ 4.3 8.0 12.3 14.2 -- 26.5 
| 
WL OLGMM MOMs OM ie cRente me) siti temaute ebierrey ciel 7s) class ecvoliehreuteyien ite) 84.1 155.6 23957 34.7 0.1 274.5 
| 
Export — Exportations: 
| 
SuiveycdmenENGquelcs ==et mea at enn ee es B28 ei] 8555 0.7 0.1 36.3 
Estimate for unsurveyed and non-response — Estimation pour 
les non-enquétés et lesnon-répondants ............ 0.3 0.1 0.4 -- -- 0.4 
LOCAL WM Merete sires. sore coitetcis DS eisaliere « oehenemeneee 33.1 2.8 B59) 0.7 0.1 36.7 
Total: 
SURV OVed = ENGUCLES. rm « si cen hicks nr ana ghe ae cae 112.6 150.3 262.9 Phe) 0.2 284.3 
Estimate for unsurveyed and non-response — Estimation pour 
les non-enquétés et les non-répondants ........... 4.6 8.1 127 14.2 -- 26.9 
Ota neers sas Perm etc. os aiter's al vita ole ogee eee ee 117.2 158.4 275.6 35.4 0.2 Se? 
| 


: : It must be noted that the non-response for French publishers was quite high for the 1976 survey year. The reader should exercise caution, therefore, in the 
utilization of survey results for French publishers as they are significantly understated. — Fait a noter, le taux de non-réponse chez les éditeurs de langue frangaise a été 
assez elevé en 1976. C’est pourquoi le lecteur devra utiliser avec prudence les résultats d’enquéte recueillis auprés des éditeurs de langue frangaise, car ceux-ci sont 


grandement sous-représentés. 


Breakdown has been suppressed due to reasons of confidentiality. — Les données n’ont pas été ventilées pour des raisons de confidentialité. 


TABLE 2. Number of Publishers by Income Group and Language of the Publisher, 1976 
TABLEAU 2. Nombre d’éditeurs selon la tranche de revenu et la langue de l’éditeur, 1976 


Income group (net sales in dollars) 


Language of the publisher — Langue de l’éditeur 


rap Tie: Geir Vom vemos ees eno laly) English — Anglais French — Francais Other — Autres Total 
essathan) $20,000 — Moins:de:$20/000 gus) ie een oe cl 8 4 - 12 
Nae 20,0002) 5929998 au Sc apcisgte a unr ane Sir irons aisle tomers 18 7 1 26 
SOSO00 <7 TS9 999s treo, ebm ewe aaah eh ated ce Reed 35 8 1 44 
200: 000%) 555:99°999-* vi yalnme Gemewel te ices “our rcmenttuene tenis) Be 14 10 - 24 
600,000" 999.999 7. aie Aimee Sera eos ails lo ae doen els, Sake 8 4 - 12 
TEOOOj/O00:A1i999-099=% Rea Lees awaits = «cose 4 ek ee 9 4 — 13 
2'000;000=5,999:9 99 eee ama ok cs ape al Oris eh een eee eid 20 2 - 22 
610005000 272999' 999" Cer, sh PCIe oe cc es oe cele 6 - - 6 
8.000, 000andiover— et plus ym ferticas i tisiens) A aie cee We oe 8 - - 8 
LO Cal Riese tomer catic Meter YowditoPre Me Roatecbratrentende dete Mawe meres Mentindivevewone 126 39 2 167 
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TABLE 3. Sales by Country of Controlling Interest and Language of the Publisher, 1976 
TABLEAU 3. Ventes selon le pays de contrdle et la langue de l’éditeur, 1976 


Sales of 
Sales of titles as an Unspecified Number of 
Language and country of controlling interest own titles exclusive agent sales Total sales publishers 
Langue de l’éditeur et pays de contréle financier Ventes de Ventes de Ventes Ventes totales Nombre 
leurs propres titres en dif- | non spécifiées d’éditeurs 
titres fusion exclusive | 
| 
7 : oe 7 dollars 
| 
Publishers doing publishing only — Editeurs qui éditent seulement | | 
English — Anglais: | 
(as Cee ON Oy eto Sar en eermin te ide ORCL AP RCC ic HrcA OkOO LO “rca Oe SHED 63592 - - Sil Gs oe 66 
United Kingdom)—" Royaume-Umiene ceeneme) 120+) ele) lel eo) Oe eure) otal — - - = - 
Umited| Statese tatS-Wmiss eo mieten cr cee) os insulted «l oelCe) ome) outed eae 19,025,984 | - - 19 025,984 3 
Total... teeta e eichs nor eUlehien ote) en etieitente. toy Wel sel oNen eater smote 70,289 576 - - 70,289,576 69 
French! — Frangais!: 
Way Fl ee ooo) Ose ocak G istianio UCP On GRGCRCC. Guo 4D 0G), LCE EOMON nonce Once 6,780,132 - = 6,780,132 24 
Other! — Autres}: 
GRP La RG Goo hoo Oe Gearon cm oc cng woman keith O19 GD 87,318 - | 32,942 | 120,260 2 
| | 
Total: | 
Canada. ate dee eek, heb eee ene ey neonate avapro mene oniogc) Ge 58,131,042 -— | = | 58,131,042 92 
United Kingdom — Royaume-Uni .....-...-5++-++-ss+sese = -— | a} a = 
Wnited Statese Etats Uiis site rey lemon ain ene) iene ne meme) Clo 19 025,984 = | = 1950252984 3 
Unspecified — Non spécifié ... 2-2. + 1 ee ee ee ee - — | 32,942 32,942 | ~ 
AUCs A aidlote id a att Silos Go Blo mia) o .hOiontys croronc Us Od 77,157,026 = | 32,942 77,189,968 95 
| | 
Publishers who do exclusive distribution and publishing — Editeurs | 
qui font de l’édition et de la diffusion exclusive 
English — Anglais: 
(Ganad a = sss Mee kta es Soe se re SO Ses oer es eR ete, eat topo cite 31,838,627 29,575,941 — 61,414,568 31 
United Kingdom — Royaume-Uni ..........--++25-++50000-- 12,038,225 15,239,612 - 212115030) 8 
UnitedsStates = itats-UmiSic1)2 a speech eenemienes ce meno 37,556,769 66 440,385 - 103,997,154 18 
W Rite Ses BiG Glaietn oe Bibio a 6 oad Gui Old. Da SoD Coe o 2 81,433,621 111,255,938 - 192,689,559 $7 
French! — Frangais!: 
TOtaln 2 np cr ar oMeie ore coves ole lareMlomele (ao tolenrteprolemem nen =i cohisit') intr oem mancelns 6,355,761 8,029,771 - 14,385,532 15 
Other! — Autres}: 
"TOtal meee ster uence s oe cane mel saolioweM tan eue ve! (el cnieke, (retorts mclomeMer= ~ - - - = 
Total: 
(ar trh- Ts tee Siete een a a sien kath men cank tt cn peoun mowed ai, cvoxG Soto aiciro~a 36,726,392 37,018,376 - 73,744,768 45 
United Kinedom)— Royaume-Oni 55 )- nis) eee sre) re ole en oad 12,038,225 15,239,612 — DOM ALR SSY/ 8 
Uinited’Statesi-- Etats-Wnis.0-ss es ne sy arsenic cs onic ater = eet CREE 39 024,765 67,027,721 — 106,052,486 19 
Tov 1 nec ecy cueeiOu He Aeckacarat ap OL DRO ON Cy © CADRE CECE OrS, Chana On D.0r0, 06 87,789 382 119,285,709 - 207,075,091 2 
Total surveyed publishers — Nombre total d’éditeurs enquétés 
English — Anglais: 
CATA oi spssetien itinim lice oac> elatahiati laced A lagoons elachas 83,102,219 29,575,941 = 112,678,160 97 
United Kingd ome OV AUINC-UT cassie yrsvied eh onkes eels oem) = leer el elon 12,038,225 15,2395612 - 27,277 837 8 
UnrediStates'— Etats-Umisa he wh acueeee ~ Sereeeiens Seer lis iene meti te! saan 56,582,753 66,440,385 - 123,023,138 2H 
Thiel Pe Gn ono oe eo ao Ooo ooo oo memo mcs 151,723,197 111,255,938 — 262,979,135 126 
French! — Frangais!: 
LOtal ch: vyc.c x eeeu caer Shee leks cs, oe elena ot Sete oie atic aber obese ete tote) elabtot > 13,135,893 8,029,771 - 21,165 664 39 
Other! — Autres!: 
Mao tAl cv. oki ele eres tous tohsoe epiolaa to) otro) elRavis ke mayiepeeiou'et sie ewoiay -Exmsals cemaMentsas 87,318 - 32,942 120,260 2 
Total: 
Canada... 5 ee ese ror or. on rn) Girard ie 94,857,434 37,018,376 — 131,875,810 Lei) 
United Kingdom — Royaume-Uni ..... 2-2. - +e eee eee reece 12,038,225 1552393602. - 27,27 183i, 8 
United States — Etats-Unis ...........- e+ see seer ere eeee §8,050,749 67,027,721 - 125 078,470 22 
‘Unspecified — Nonspecific.) a1 eiestnen aneeee eenc - - 32,942 32,942 = 
Total oo. wets core so ttiel wives cro on snc Remetememom MtoRoee-tret eli=we' (suis) 's) (nvieyss 164,946,408 | 119,285,709 32,942 284,265,059 167 


1 Breakdown suppressed for reasons of confidentiality. — Les données n’ont pas été ventilées pour des raisons de confidentialité. 
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TABLE 4. Net Sales by Province, 1976 
TABLEAU 4. Ventes nettes selon la province, 1976 


Province 


Net sales 


Ventes nettes 


Percent of total 


Pourcentage du total 


dollars 


Ont OME ET Tolar te te ear tne eee ene Se MOR or caercoey 240,196,062 84.5 
Queeibiaw | 5 kVA lca, a perience FEMI cheney ea 39,480,337 13}.8) 
Bimiso.Columbia —(Colombie-Britannique 92% ..... sc. . Beryl [SB Weg) 
@iierprovincest-vAUtres PlovinCesmmnss. sacs ete ee ene LTO AS 0.6 

ol almemnmer eters ham a cee to ta st aue ne cos teltorte ke hel aes ee. es 284,265 ,059 100.0 

TABLE S. Net Sales by Language of the Publisher and Language of the Book, 1976 
TABLEAU S. Ventes nettes selon la langue de l’éditeur et la langue du livre, 1976 
Language of the book Language of the publisher — Langue de l’éditeur 
Langue du livre English — Anglais French — Francais Other — Autres Total 
rena? = 90 jum dollars 

Rnglishe—— Anglais 4 re ees 245,549,924 692,200 = 246,242,124 
srencheesmETancais. -4y. sue csa ie seo asl e 7S OM09 ISLE SL SS — 36,301,467 
Othe teeeAULTCS 4 cea me. 4 wuss meses 83,020 WAMSS. Tse: 87,318 886,096 
Not specified — Non spécifié ...... 196,082 606,348 32,942 S35sa02 

TOT 5. AOS Oe 6 ne 262,979,135 21,165,664 120,260 284,265,059 

TABLE 6. Net Sales by Country of Control and Language of the Book, 1976 
TABLEAU 6. Ventes nettes selon le pays de controle et la langue du livre, 1976 
Language of the book Country of control — Pays de controle 
EN Tg el ate Canada Foreign — Etranger Total 
dollars 

Ein cliche A Tcl ats hacwaemAmeMNE. Bs... 05) fee ich os 112,009,239 134,232,885 246,242,124 
Rene akan Cals... Mee usw ees meee: sc hone rene 1352,02,983 18,088,484 36,301,467 
Other =—"Autres* 2. =~ eee Se ea i fae 851,158 34,938 886,096 
INotaspecitied= Nonspecific... "la os to ae 835.372) = 835,372 

EEO tall pop See a oye cig wines Spl ciuces torr ok oR Meek clad 6 csastsox io os 6 131,908,752 152,356,307 284,265,059 


138 = 


TABLE 7. Net Sales by Activity, Country of Control and Language of the Publisher, 1976 
TABLEAU 7. Ventes nettes selon I’activité, le pays de contréle et la langue de l’éditeur, 1976 


er nn een nn a aa a aa ane 


Language of the publisher — Langue de l’éditeur 


Country of control and activity 
os, Ir 
Pays de controle et activite English — Anglais French — Frangais Other — Autres Total 
_ aie: a in - Gai ia dollars 
Canada: 
Ovwnibooks'— Propresititresia 1. cnshenor bie) en stiri Ley ikea) elle ol (gteligt cll 83,102,219 11,667,897 87,318 94,857,434 
Exclusive distribution — Diffusion exclusive: 
For a foreign parent firm — Pour un éditeur étranger — Société mere . . . = || 796,643 = 796,643 
For a foreign non-parent firm — Pour un éditeur étranger — Autres... . 28,816,196 5,626,493 — 34,442,689 
For a Canadian firm — Pour un éditeur canadien. .......-.-.-+-- 694,103 | 1,019,299 - 1,713,402 
Notispecified.— Nonspecifies;) 92.40.06 06 en yl Gigs aie 65,642 - 32,942 98,584 
GOAT) Wars 1, Gates co thc OMe Ont) CRAIG OREO FOO Gun, ONO Oo 0 ot 112,678,160 19,110,332 120,260 131,908,752 
| 
Foreign — Etranger: 
Only) =IbGacwwicsan non eo onoonnadoogangodangnoe 68,620,978 1,467,996 ~ 70,088,974 
Exclusive distribution — Diffusion exclusive: 
For a foreign parent firm — Pour un éditeur étranger — Société mére , . . 65,578,664 420,652 = 65,999,316 
For a foreign non-parent firm — Pour un éditeur étranger — Autres... . 15,609,637 - — 15,609,637 
For a Canadian firm — Pour un éditeur canadien. .........-+:++5 491,696 166,684 — 658,380 
Not specified — Non'specities a. mia .mokinet nu imee einen ices an sis - - - - 
Total jason. ches ewee sss cma eat oMoni sa cae hehe pike) Sa ROR 150,300,975 2,055,332 - 152,356,307 
Total 
Own'books!= Propres titresyemauatsnnd oe) ravicms tame cits tem iernst oh isersin-t mt oi 151,723,197 13,135,893 87,318 164,946,408 
Exclusive distribution — Diffusion exclusive: 
For a foreign parent firm — Pour un éditeur étranger — Société mére . . 65,578,664 1,217,295 ~ 66,795,959 
For a foreign non-parent firm — Pour un éditeur étranger — Autres .. . 44,425,833 5,626,493 - $0,052,326 
For a Canadian firm — Pour un éditeur canadien. ...........--. 1,185,799 1,185,983 — 2 311.102 
Not specified = Non specifiés; ©. 2 2. pn) eis ee = = 65,642 = 32,942 98,584 
Totaliaeekele fe posiecntsmeiey clic fstomekn el cletaremene sm: MlcmaMapsiers (ots he 262,979,135 21,165 ,664 | 120,260 | 284,265,059 


TABLE 8. Distribution of Titles Published, Reprinted and in Print in 1976 
by Language and Country of Controlling Interest of the Publisher 


TABLEAU 8. Répartition des titres édités, réimprimés et inscrits au catalogue en 1976 
selon la langue et le pays du controle de I’éditeur 


Ee 


Language and country of controlling interest 


Langue et pays du controle financier 


Titles published 


Titres édités 


Titles reprinted 


Titres réimprimés 


Titles in print 
Titres inscrits 
au catalogue 


English — Anglais: 
Oi: et a rr «ob Arar Tet Aeo bt fuses cd osdensatg 6 nS AE bd 
United Kingdom — Royaume-Uni .,,.......+-+-++++++++++-----; 
United: States — Etats-Uniseyrarstesn os. c nomen ane © ©. Gite amememet ta age manent 


eet! @ ae 0 9 0:9 © 8° 0) 9 © 9 g 8S ele .¢ © g gum © gis @ gre eel e S09) one enens le) @ 


French — Frangais: 
Canadamraniaees SO EPC OL Lijec Glcp hd Himiaio oO poe Gran oo me 
United:States'=- Etats-Unis. gece» wee daghtpetceeperene tn ie Gia mer eile mote eiromeots 


e Oupiel a e:o p ow Grip tm ig: 8. (6 ¢) ee loco! ee elise (6) 64 els) ial ele) elLeme le o\reue. anar eae 


Other — Autres: 
Cariada< 25.4 AWS otitis woes Sere os QE EB Beptetetes ccs caine Rome ene 


ole 8 <€ iets) eRe (e"e 6 6 © 0 0 ¢ © 6 6 © ‘6 (0) fe tal ere eee et a) ee) 6 1b (6 kp) e) oceans’ Onis) te) 


Total: 
Canadavo-et <p peragetnaty che eee ce Saw Su Gena ait © bs Ones Mes RR 
United Kingdom — Royaume-Uni 
United States — Etats-Unis 


1,555 
725 
135 


2,415 


461 


486 


12,034 
BIIY-s: 
1,503 

17,260 
4,241 

262 


4,503 


35 

35 
16,310 
3,985 
1,503 
21,798 


=89 = 


TABLE 9. Financial Aid by Source, Language of the Publisher and Country of Controlling Interest, 1976 
TABLEAU 9. Aide financiére selon la source, la langue de |’éditeur et le pays de controle, 1976 


Language of the publisher — Langue de Il’éditeur 


Country of control and source of aid 


Pays de controle et source d’aide English — Anglais French — Frangais Other — Autres Total 
| i dollars 
Canada: 
etenaleerhederalente. Mirna wars, We cig scm ekee Ms ate ines 5 5 947,319 427,468 = 1,374,787 
EROVINCIAe=ELOVINICIAIC® mene PEN es. austin ads Specht chic evs iio ee. 586,017 93,939 - 679,956 
Minictpale=s MUNICIDAle Pe) aes ie cw sy Solis wow) slgel wo ee OS es PB) NAS) - = 25,125 
Witte nmsources “A Utles SOURCES ays Ment wie ace a vel tes oe 379,752 254,360 - 634,112 
MO talpmem er ee Pere ete ete oo. eke Marke abe: Pal s Beton es enc teMel eo; as 1,938,213 775,767 | - 2,713,980 
United States — Etats-Unis: 
Berierale=bedetaley: siti. se eres Lene sot eee) sito oh ebreoe. ates = = 


MIMIC Ale MUNICIPAles tea gag see) airy el epee) -t ccnetrs, sr evecy on evtsia ~ - - - 
ID MictSOULCES = vAUTTES SOUTCES as = f eines Gis ceaiiel es sie crs aus — = 4 = ‘ 


THC 5 5, BOL S08 Dec ROLE CROAT CREO RC TRE ear arsn aie 6,400 - - 6,400 
United Kingdom — Royaume-Uni: | 
ederali=*hederale sakes. a cuce he dceshep eet ot ool Bae in meee Scat 11,128 al = 11,128 
RROVINCIAleeePTOVINCIAIO™. sitene te ty ot aot che eee ome ote ee oe 16,000 ee) = 16,000 
Municipal =Municipale: 7.) 5 a . latakeden clits) sath Nokes Geer ciel ate. — Er = = 
DS TESOUTCE Saw A ULTES SOUL CES serie cele weer seraeermaprctarsiaroevam emaeratrantoncamreire = =| - _ 
MiGtal@mamerens c.o.058) cote: siie: i aM Suis: ar ww tela ot agree eee 27,128 — | - 27,128 
Total: | 
edcraleebcderalere. tbe os cs iw sw a ¢ stoke SPA COONS 958,447 427,468 ~ 1,385,915 
ROVINCiale=—= PTOVINICIAICS sta ei raras esse! ker erie eae ere a eee 608,417 93,939 - 702,356 
Mitmeotpal—Municipales 5 csi Ss. mi Gregs suet iss Gus.s ges) 6 a3) + fs Peeps) - - Deo 
MTR SOULCES — AULLES SOULCES:. Sees! ef i vsmrotreulrie tes aired cutee HS? 254,360 - 634,112 
SOLAR rt. ce eet aerate ah ete e Sia terete © Te ee etete ce eee 1,971,741 775,767 - 2,747,508 


TABLE 10. Total Reported Sales by Language of the Publisher and Customer Category, 1976 
TABLEAU 10. Ventes totales déclarées selon la langue de |’éditeur et la catégorie de client, 1976 


Language of the publisher — Langue de l’éditeur 
Customer category | | Per cent of 
= : English French Other all sales 
Catégorie de client = = = Total = 
Anglais Frangais Autres Pourcentage 
des ventes 
totales 
a | | ed 
dollars 
Exclusive distributor/agent — Diffuseur/agent exclusif ,..........,.+.- 2,495 547 2,619,480 = § 115,027 1,8 
Mass paperback wholesalers or distributors — Grossistes ou distributeurs de 

hivmescdetpochGug, J. ditt, otiaiechek: masbeiemirae vs a os Laue ale eal aie 9,892,436 108,875 - 10,001,311 3.5 
Other wholesalers or distributors — Autres grossistes ou distributeurs....... 15 482,984 1,287,221 - 16,770,205 5,9 
Boomoubse= Clubs dulivie . Myatiaerheck: «>> scl sieetetseniam elena: 6. 4,805,786 9,829 - 4,815,615 iif 
Retailestores =| Dotaillantss len. See aowacimeyeih is leites tocecy: 2c «ty sense o 4s vasucheueh ois 49 349,166 9,150,121 - $8,859,287 20.7 
Mail order houses — Maisons de vente par correspondance ............-. 625,803 65 084 ~ 690,887 0.3 
Government and special libraries — Bibliothéques gouvernementales et spéciales 6,373,920 132,414 ~ 6,505,704 2.3 
Public libraries — Bibliothéques PUVNICNES sono nw oes Pino Maun me 10,370,285 94,346 ~ 10,464,631 ety! 
Elementary - secondary institutions — Etablissements d’enseignement élemen- 

Faire et secondaire: 2<).is)4 Fides same aMaloate os urwe o Ss cha unde 59,972,529 15205;925 - 61,238,054 Zu5 
Post-secondary institutions — Etablissements d’enseignement postsecondaire . . 20,338,046 1,840,981 — 22,179,026 7.8 
Direcetoweneral public Grand public.jer. « dviaucis « susan a cael a ae 38,772,347 1,280,517 37,783 40,090,647 14.1 
Oihersales (speciiea) — Autres (specitios) a4, cil; memea oie ce Gielen er ele cae 3,021,766 124,707 _ 3,146,473 it! 
Other sales (not specified) — Autres (non spécifiés) .......,.--+.40 es 41,478,519 2,826,564 82,477 44,387,991 15.6 

i Otal cme ae isiienelis Spe DPF SP oRerD hy" SRE cual oe hieae Eeasust sas) eno 4e 262,979,135 21,165,664 120,260 284,265,059 100,0 


540°— 


TABLE 11. Number of Exclusive Agents by Income Group and Language of the Agent, 1976 


TABLEAU 11. Nombre de diffuseurs exclusifs selon la tranche de revenu et la langue du diffuseur, 1976 


i a a ee a 


Income group 


Tranche de revenu 


English 


Anglais 


French 


Frangais 


Other 


Autres 


Total 


Less than $100,00 — Moins de $100,000 .........-+.-+.+--+-- 6 3 10 
CTD ICES) oes oar gocooooh Garo eho Gao Dome 3 5 = 18 
SOOO NO miele — CRIN sb oo6nn nooo nso edu boobaae 12 7 = 19 

TES yo Atha Gan a te Oeoee Deemer gee Oh CKD ER OREO OO CeO 31 115) | 47 


TABLE 12. Net Sales of Books by Language and Country of Controlling Interest of the Exclusive Agent, 1976 


TABLEAU 12. Ventes nettes de livres selon la langue et le pays de controle du diffuseur exclusif, 1976 


Nn enn ee EEE! (EsEEEESEEaSS Sn [nnnnSnNSnENTnI 


Language and country of controlling interest 


Sales from 
distribution of 
Canadian books 


Sales from 
distribution of 
imported books 


Number of agents 


Langue et pays du contréle financier - Ventes provenant Ventes srovenant pa Nombre de diffuseurs 
de la diffusion de de la diffusion de 
titres canadiens titres importés 
: d : dollars 
English and other! — Anglais et autres!: 
Canadian controlled — Contréle financier canadien .......... 35,202 9,749,968 9,785,170 19 
Foreign controlled — Contréle financier étranger ........... 473,924 44,879,138 45,353,062 13 
Total centres sera rarer atterarinen ates bearer ama nemaponteitebamaranaremetorin 509,126 54,629,106 $5,138,232 32 
French — Frangais: 
Canadian controlled — Contréle financier canadien .......... 3,381,309 9,207,437 12,588,746 8 
Foreign controlled — Contréle financier étranger ........-.. §1,000 5,469,374 5,520,374 7 
AWai 2) lig 8 eli Ceceehana Ore tao Groh GDen anh, ty Gro Ovo) GFONO Gi cages 3,432,309 14,676,811 18,109,120 15 
Total: 
Canadian controlled — Controle financier canadien ......... 3,416,511 18,957,405 22,373,916 27 
Foreign controlled — Contréle financier étranger .......... 524,924 50,348,512 50,873,436 20 
Total, o's cachet ce chet elie ede’: “<.'-aiaee Mette Meee Mar 26s 3,941,435 | 69,305 ,91 ni iereg ics A sy 47 


1 Due to reasons of confidentiality, the revenue of the single 


raisons de confidentialité, les recettes du seul diffuseur exclusif classé dans la catégorie “‘autres 


“other” exclusive agent is included with the revenue of the English exclusive agents. — Pour des 
» sont prises en compte avec celles des diffuseurs de langue anglaise. 


4x 


TABLE 13. Net Sales by Language of the Exclusive Agent and Commercial Category of the Book, 1976 


TABLEAU 13. Ventes nettes selon la langue du diffuseur exclusif et la catégorie commerciale du livre, 1976 


Commercial category English and other! French 
Catégorie commerciale Anglais et autres! Francais noo 

dollars 
Mextbooks — Manuels scolaires ;. (..2.0.-40+5000+: 11,880,908 98,982 11,979,890 
Tradebooks — Edition (Xeijainatanonliel eve oo eeyues loon no oub we 12,303,409 15,037,243 27,340,652 
Professional and technical — Professionel et technique ..... 1,905,037 1,391,449 3,296,486 
MOAT VAP CCHETCNC.. ms @ fas mcf. oe ad curt aise. Ala eens 6,178,795 97,763 6,276,558 
PREHeTCNCCe—oR CLETEN CO nese tom aha weet eee Ses! Sate tp ee a 22,006,798 78,735 22,085,533 
Notuspectticd — Non specifies... 4)... 5 ss ne das ss asc 863,285 1,404,948 BINNS) 
TROLL 0. ob; QUGUB GS Bae acti GhOeeiD Ha Rares ere cana neeees [ $5,138,232 18,109,120 73,247,352 


1 Due to reasons of confidentiality, the sales of the single “other” exclusive agent is included with the sales of the English exclu- 
sive agents. — Pour des raisons de confidentialité, les ventes du seul diffuseur exclusif classé dans la catégorie ‘“‘autres’’ sont prises en 


compte avec celles des diffuseurs de langue anglaise. 


TABLE 14. Net Sales by Language of the Exclusive Agent and Customer Category, 1976 


TABLEAU 14. Ventes nettes selon la langue du diffuseur exclusif et la catégorie de client, 1976 


Customer category English and other! French 
— _ - Total 
Catégorie de client Anglais et autres! Frang¢ais 
dollars 
Mass paperback wholesalers or distributors — Grossistes ou dis- 

EAUtcuTS de livresde POChey cmatu um aenorO aatuore es ac 5,228,283 = SD Mes) 
Other wholesalers or distributors —Autres grossistes ou distri- 

ESUILCLST Guess cc. ake Mean ae oe ERD DRO BE. 1G TER WLS 3,985,445 5,276,865 9,262,310 
Seectubs — Clubs du livre... ...¢-++..e6n+e0+4- = 647,000 647,000 
BeiiiEstoresc or DetatllantSs. 4 cae oe anh ote sme aaa es 12,414,366 8,305,984 20,720,350 
Mail order houses — Maisons de vente par correspondance .. . = = = 
Government and public institutions — Administrations publi- 

GEES 5 ee a 5 Vd Ene Eien torn EA MES ae iia IE cei 233 0 62,880 294,010 
Public librairies — Bibliothéques publiques ............ 321,657 6,081 327,738 
Elementary - secondary institutions — Etablissements d’ensei- 

gnement élémentaire et secondaire................ 3,232,608 56,327 3,288,935 
Post-secondary institutions — Etablissements d’enseignement 

DOSESSCONG AINE Mm. en ee ete, RINE a: Bicep eae ees 622,331 293,604 915,935 
Direct to the general public — Grand public ........... 12,442,463 1,497,030 13,939,493 
ine eSAleSE="AULTES wo see. 5 ce 6 mee wha mest, 4 le oln 6.6 12,091,033 25,401 12,116,434 
Mopspecitied = "Non specifies’. 4... a et be a 4,568,916 1,937,948 6,506,864 

THOU oc nmin peacode eee uacw Aone slo Ae ra) cia ORC MSRSCIR OCCT EEN 55,138,232 18,109,120 73,247,352 


et ES a ee ae Sm ge ae a | RE SR ee ee 

1 Due to reasons of confidentiality, the sales of the single “other” exclusive agent is included with the sales of the English exclu- 
sive agents. — Pour des raisons de confidentialité, les ventes du seul diffuseur exclusif classé dans la catégorie “autres” sont prises en 
compte avec celles des diffuseurs de langue anglaise. 


BA 


TABLE 15. Net Sales of Exclusive Agents by Language of the Book and Customer Category, 1976 
TABLEAU 15. Ventes nettes des diffuseurs exclusifs selon la langue du livre et la catégorie de client, 1976 


Customer category English French Other Not specified 
ia sis = = = Total 
Catégorie de client Anglais Frangais Autres | Non spécifiés 
: dollars 7 
Mass paperback wholesalers or distributors — Gros- 

sistes ou distributeurs de livres de poche ...... 4,254,337 = = 973,946 5,228,283 
Other wholesalers or distributors — Autres grossistes 

CGO, 6 oan odunaooo gee oboe se 2,495,603 5,276,865 = 1,489,842 9,262,310 
Bookeclubsi— Gluwsiduilivie =a-nnen-n-ncnenn enim = — — 647,000 
Retailtstoresi=) ctaillantSi ii mene ane nen nen nen mr- ae 8,305,984 = 284,594 20,720,350 
Mail order houses — Maisons de vente par correspon- 

Ghee! ens us Alc 6 GemiGtae tc eb oko mead emald Woe = _ — - = 
Government and public institutions — Administra- 

Hions PUbliQues) 5, a8.) oto eee aoe 230,051 62,880 = 1,079 294,010 
Public librairies — Bibliothéques publiques ...... 276,506 6,081 — 45,151 327,738 
Elementary - secondary institutions — Etablissements 

d’enseignement élémentaire et secondaire. ..... 2,420,604 56,327 = 812,004 3,288,935 
Post-secondary institutions — Etablissements d’ensei- | 

snement postsecondaire-= 22 <n. sire + - = 621,841 293,604 = 490 915,935 
Direct to the general public — Grand public ..... 12,441,801 168,141 - 1,329,551 13,939,493 
Othemsalest -AUtTes aan ena a eC CIE: 66,707 25,401 — 12,024,326 12,116,434 
Not specitied-— Nom specifics: sayeth 4,488,994 1,437,948 79,386 500,536 6,506,864 

Sherbet A Shen ee oo GO o-oo.) dim oes ot OS 39,426,216 15,633,231 79,386 18,108,519 73,247,352 

TABLE 16. Net Sales by Language of the Exclusive Agent and Language of the Book, 1976 
TABLEAU 16. Ventes nettes selon la langue du diffuseur exclusif et la langue du livre, 1976 
eee —————— ee 
Language of agent — Langue du diffuseur 
Language of the book ij 
eae English and other! French 
Langue du livre 4 e Total 
Anglais et autres! Frangais 
| ‘1 dollars 
English = Arigiais' omar. 2 «ee rern nen tne ne 54,326,055 225812 54,551,867 
Frenchie] Bran calsmae-irn mae ten aa mtn nana a2 17,883,308 18,615,819 
Other Autres ence ee eee ee eerie 79,666 ~ 79,666 

Total. (0st. osc. 2s) cs CR MR Rene) er He 55,138,232 18,109,120 73,247,352 

ee! 


| 


1 Due to reasons of confidentiality, the sales of the single “other” exclusive agent is included with the sales of the English exclu- 
sive agents. — Pour des raisons de confidentialite, les ventes du seul diffuseur exclusif classé dans la catégorie “autres” sont prises en 


compte avec celles des diffuseurs de langue anglaise. 


43 


TABLE 17. Number of Exclusive Agents by Income Group and Language of the Agent, 1975 


TABLEAU 17. Nombre de diffuseurs exclusifs selon la tranche de revenu et la langue du diffuseur, 1975 


Income group 


Tranche de revenu 


French 


Frangais 


Other 


Autres 


Total 


Less than $100,000 — Moins de $100,000 


$100,000 - $999,999 


$1,000,000 and over — et plus 


W 


14 


40 


21 


18 


23 


21 


62 


TABLE 18. Net Sales of Books by Language and Country of Controlling Interest of the Exclusive Agent, 1975 
TABLEAU 18. Ventes nettes de livres selon la langue et le pays de contréle du diffuseur exclusif, 1975 


Language and country of controlling interest 


Sales from 
distribution of 
Canadian books 


Sales from 
distribution of 
imported books 


Number of agents 


| 
= -_ = Total = 
Langue et pays du controle financier Ventes provenant Ventes provenant | Nombre de diffuseurs 
de la diffusion de de la diffusionde | 
titres canadiens titres importés 
i . dollars a 7 
English and other! — Anglais et autres!: | 
| | 
Canadian controlled — Controle financier canadien .......... 308,783 | 11,725,818 12,034,601 | 127 
| | 
Foreign controlled — Controle financier étranger ........... 227,000 38,507,882 | 38,734,882 14 
| | 
POA ames Citta his sist sis sss SMa Ro aise oie & Swe oh 535,783 $0,233,700 50,769,483 | 141 
| 
| | 
| | 
French — Frangais: | 
| | 
Canadian controlled — Contréle financier canadien .......... 4,337,835 5,395,013 | 9,693,448 14 
| 
Foreign controlled — Contréle financier étranger ........... — | 4,622,584 | 4,622,584 | i 
| 
| | 
AD Ot al rece sorarrerte tong tearrertehre ete ante cerariom ny ta rene Me te aon ite wabet overs 4,337,835 9,978,197 | 14,316,032 21 
Total: 
Canadian controlled — Contréle financier canadien ......... 4,646,618 | 17,081,431 | 21,728,049 | 4] 
Foreign controlled — Contréle financier étranger .......... 227,000 | 43,130,466 | 43,357,466 | 21 
| | 
Total MSR Ry ses ccs 30s Se, o) oteitete Woy a ey aewerte ate fs 3 ate 4,873,618 60,211,897 | 65,085,515 62 


1 Due to reasons of confidentiality, the revenue of the single “other” exclusive agent is included with the revenue of the English exclusive agents. — Pour des 
raisons de confidentialité, les recettes du seul diffuseur exclusif classé dans la catégorie ‘‘autres” sont prises en compte avec celles des diffuseurs de langue anglaise. 


a = 


TABLE 19. Net Sales by Language of the Exclusive Agent and Commercial Category of the Book, 1975 


TABLEAU 19. Ventes nettes selon la langue du diffuseur exclusif et la catégorie commerciale du livre, 1975 


a 


Commercial category English and other! French 
= = - Total 

Catégorie commerciale Anglais et autres! Francais 

dollars 
Textbooks — Manuels scolaires........--+-++++++::> 1,841,361 98,357 1,939,718 
Tradebooks — Edition commerciale ......---++-+--> 15,590,388 10,388 143 25). 978.03 
Professional and technical — Professionel et technique ..... 1,616,255 il sis 2,967,380 
Scholariye— Recherclic: wary. 20st sera ns =) hs states fy 21 1S, 135 434,338 3,549,473 
Referenceme Reference meena inertia naan Manne eat: 23,502,467 623,401 24,125,868 
Not Specified — Non spécifiés .....-..-+--2ss54-: 5,103,877 1,420,668 6,524,545 
IU ba G Gevo O Cee OL oa ont cute koe ceo OOO 6 50,769,483 14,316,032 65,085,515 


1 Due to reasons of confidentiality, the sales of the single “other” exclusive agent is included with the sales of the English exclu- 
sive agents. — Pour des raisons de confidentialité, les ventes du seul diffuseur exclusif classé dans la catégorie ‘‘autres” sont prises en 
compte avec celles des diffuseurs de langue anglaise. 


TABLE 20. Net Sales by Language of the Exclusive Agent and Customer Category, 1975 
TABLEAU 20. Ventes nettes selon la langue du diffuseur exclusif et la catégorie de client, 1975 


————  ——— 00€”0CCCC SE LLL 


Customer category English and other! French 
a a = Total 
Catégorie de client Anglais et autres! Frangais 
dollars 
Mass paperback wholesalers or distributors — Grossistes ou dis- 

tributeursidelivies|de OCMC mela nem meine MCN n iene 3,029,079 961,886 3,990,965 
Other wholesalers or distributors — Autres grossistes ou distri- 

buteurs. vs 5) ee ee eee eel ee omer DRDO SE S92 1,024,634 3,230,526 
Boolktclubs = Clubs Guilivicraes tes arn cncn ru. ore chante me wt —_ 107,907 107,907 
Retailistorest— Detalllantcwmemenis science nt men cincls) stem neni 10,588,190 5,909,115 16,497,305 
Mail order houses — Maisons de vente par correspo idance ... - 633,103 633,103 
Government and public institutions — Administrations publi- 

Te 2 i LES ee me eee coer ga enone Se 502,764 96,076 598 840 
Public libraries — Bibliotheques publiques ............ 654,906 198,438 853,344 
Elementary - secondary institutions — Etablissementsd’enseigne- | 

ment élementaire et secondaires... 2 a see) pene oes 2,335 682 206,815 2,542,497 
Post-secondary institutions — Etablissements d’enseignement 

postsecondaire . . ...@43 000 06 - © >.< -1Gepae dans cree 5,146,831 341,038 5,487,869 
Direct to the general public — Grand public ........... 11,501,726 ilfss S45) Miro 20.051 
Other sales" Autres (eee ee ec ee 9,754,513 401,901 10,156,414 
Not specified — Non specifiési#t.>. . . . S000Riea. one 5,049,900 4,416,794 9,466,694 

Total ceictiels ceso86! olive: Gi eM ewe Mee Ga srtPolisy AMER, [umok'o 50,769,483 14,316,032 65,085,515 


1 Due to reasons of confidentiality, the sales of the single “other” exclusive agent is included with the sales of the English exclu- 
sive agents. — Pour des raisons de confidentialité, les ventes du seul diffuseur exclusif classé dans la catégorie “‘autres” sont prises en 
compte avec celles des diffuseurs de langue anglaise. 


AS 


TABLE 21. Net Sales of Exclusive Agents by Language of the Book and Customer Category, 1975 


TABLEAU 21. Ventes nettes selon la langue du livre et la catégorie de client, 1975 
ET IES PT EOE SIRE 9 ROT RE IE GE SS GOATS SE I SIE = OTEETE I OSS SEE 


Customer category English French Other Not specified 
= - - - ~ Total 
Catégorie de client Anglais Francais Autres Non spécifiés 
dollars i ax 
Mass paperback wholesalers or distributors — Gros- 

sistes ou distributeurs de livresde poche ...... 2,947,057 686,886 — Bo L022 3,990,965 
Other wholesalers or distributors — Autres grossistes 

OW CISMNMUVONS 5 ob 56 obo coo o be oe eo bo ee 2,126,041 749,634 _ 354,851 | 3,230,526 
Rooks GS — Clioochiniliets 5554 6606865505 oi 107,907 = ~ 107,907 
Retailistores —Detaillantsicn a) 640) cone oe) el | 10,490,903 Sed ALS - 234,787 | 16,497,305 
Mail order houses — Maisons de vente par correspon- 

CITES 5 5.6 aA JAS De Ot cm nen nee ai emer = 633,103 = — 633,103 
Government and public institutions — Administra- 

THOMSAP ULL CUCS OMe: leue eyes shew eta lel ont 502,764 96,076 ~ — 598,840 
Public librairies — Bibliotheques publiques ...... 654,229 60,938 — 138,177 853,344 
Elementary - secondary institutions — Etablissements 

d’enseignement élémentaire et secondaire...... 1,687,412 69,315 = 785,770 2,542,497 
Post-secondary institutions — Etablissements d’ensei- 

TNGMGM TONGS So sono Gogo ano 5,144,796 272,288 - 70,785 5,487,869 
Direct to the general public — Grand public ..... 11,500,656 18,325 - 1,070 11,520,051 
WietlermsaleS=-eAUTICS =) 5s hc. chs) iio woes wi Gha nee 862,879 BS = 8,960,384 10,156,414 
INotspecified — Non specifies... . 4.404456 = 2,450,494 4,151,074 45,500 2,819,626 9,466,694 

MO taltememeae aces nit ier eh cto Wole heisete stor oh oe) eee 38 367 231 12,950,312 45,500 | 13,722,472 65,085,515 

TABLE 22. Net Sales by Language of the Exclusive Agent and Language of the Book, 1975 
TABLEAU 22. Ventes nettes selon la langue du diffuseur exclusif et la langue du livre, 1975 
Language of agent — Langue du diffuseur 
Language of the book = 
ayes English and other! 
EERE LU - French — Frangais Total 
Anglais et autres! 
i ree : dollars 
Clisht— AND aiSes ane a htm iene conerei een teeta! 50,161,014 100,000 50,261,014 
renchh a MIAn Cais as ar a eee eek ec eer ae 562,672 13,916,032 14,478,704 
Oe A ULTCSa ree weet anuee (cup eee eee 45,797 300,000 345,797 
TiO Be cs, <i. GUC RROD CARRE ,.cicuch Cece eee 50,769,483 14,316,032 65,085,515 


: 1 Due to reasons of confidentiality, the sales of the single “other” exclusive agent is included with the sales of the English exclu- 
sive agents. — Pour des raisons de confidentialité, les ventes du seul diffuseur exclusif classé dans la catégorie “autres” sont prises en 


compte avec celles des diffuseurs de langue anglaise. 
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